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 )حقيقته وحكمه( بكيالتَّسويق الشَّ

 

 المقدمة:

آله  وعلى ،والصَّلاة والسَّلام على المبعوث رحمة للعالمين ،الحمد لله ربِّ العالمين
 :أمَّا بعد .ومن تبعهم بإحسان إلى يوم الدِّين ،وصحبه الغرّ الميامين

 ؛وتشـعّب  وتـداتل  وتعقتـدت    ،فقد كثُرت النَّوازل الفقهيَّـة   هـ ا العصـر   
 ،وتوافر وسائل التَّواصل الحديثة الَّتي قارب  بين أطراف العالم ،وذلك لكثرة الحوادث

 .ممَّا يحتّم على الفقهاء وحملة الشَّريعة النَّظر   تلك الحوادث والنَّوازل وبيان حكمها

ولا يوجد لها ذكر  ،اصَّةمن العامَّة والخ ،وإنَّ من النَّوازل الَّتي كثُر السُّؤال عنها
فأصبح  الحاجـة ماسَّـة لتيليـة     .((التَّسويق الشَّبكيّ)مسألة ) ؛  كتب الفقه القديمة

 .حقيقتها وبيان حكمها وآثارها

ومقالات منشورة على  ،وقد كُتب    ه ه المسألة كتابات كثيرة أغلبها فتاوى
ميَّة الَّتي اهتمَّ  بجوانب معيّنة من بالإضافة إلى بعض البحوث العل ،الشَّبكة العنكبوتيّة

 .ه ه النَّازلة

 .ولا زال  المسألة بحاجة إلى مزيد عناية وبحث وتحقيق وتدقيق

 :وعليه فيمكن إجمال الأسباب الدَّاعية إلى بحث ه ا الموضوع فيما يلي

دّد حيث إِنَّ شبكاته وعلاقاته تتم ،همةنَّ ه ا الموضوع من النَّوازل المعاصرة المإـ 1
لتصبح ظاهرة عالميّة تج ب  ،مخترقة حدود الدُّول والمجتمعات ،عبر شبكة الإنترن 
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  قد جاء   إحدى الدراسات أن .إليها الزبائن والمسوّقين من شتّى أنحاء العالم
 300مليون شخص   العالم، و  كل أسبوع ينضم  53العاملين   ه ا التسويق 

مليار  30من التسويق مبيعات تصل إلى ألف شخص جديد، ويحقق ه ا النوع 
 (1) دولار سنويا!!.

 ـ شيوع ه ه الشَّركات   المجتمع وكثرة السُّؤال عنها، ممَّا يستدعي بيان حكمها. 2

كثرة صور ه ا النوع من التسويق، وتبدل شـركاته وتغيرهـا بـين آونـة وأتـرى،       -3
قاربـة، ممـا   فكلما أغلق  شـركة فتحـ  شـركات بأ ـاء جديـدة ومضـامين مت      

يستدعي أهمية بيان الفكرة التي قام  عليها ه ه الشركات، بعيـدا عـن الأ ـاء    
 والأشكال المستحدثة.

نَّ أغلب المتعاملين مع شركات التَّسويق الشَّبكيّ من الفقراء وذوي الدّتل إـ 4
وجهلهم بأصول  ،المحدود، حيث تستغلّ ه ه الشَّركات حاجة أولئك للمال

 لتوظتفهم   شبكاتها التَّسويقيَّة. ،اياهالتَّسويق وتف

ـ تشابك علاقات التَّسويق الشَّبكيّ وتعقتدها، فهناك علاقة بيع بين الشَّركة 5
والمشتري، وعلاقة تسويق مقترن بالبيع بين الشَّركة والمشتري، وعلاقة تسويق بين 

ه ه اسة در المشتري ومن ينضمّ إلى شبكته من المسوّقين، وه ا يستدعي أهميَّة
 النازلة بالتفصيل.

 ةوتصوصًا على شبك ـكثرة من كتب   ه ا الموضوع من غير المتخصّصين  ـ6
، أمَّا الدِّراسات المتخصّصة المعمّقة فقليلة، وكلّ دراسة تهتمّ بجانب ـ الإنترن 

معيّن من الموضوع، ولا يوجد دراسة شاملة وافية أحاط  به ا الموضوع من جميع 
 جوانبه.
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وذكر أمثلة  ،حاول    ه ا البحث القيام ببيان حقيقة التَّسويق الشَّبكيّوقد 
معاصرة للشَّركات الَّتي تعمل به ا النِّظام، وتحرير محلّ النِّزاع   المسألة، وبيان أسباب 

، ثمَّ استقصاء الأدلتة وتحريرها وأقوال العلماء المعاصرين   المسألةالخلاف فيها، 
إلى القول الرَّاجح وأسباب التَّرجيح، والبدائل الشَّرعيَّة له ا ومناقشتها وصولًا 

 التَّسويق.

 :خطّة البحث

 قسَّم  البحث إلى مقدّمة ومبحثين، وتاتمة.

   بيان أهميَّة الموضوع، وأسباب اتتياره، وتطتته، ومنهيه. المقدِّمة:

 حقيقة التَّسويق الشَّبكيّ. وفيه ستّة مطالب: المبحث الأول:
 طلب الَأوَّل: تعريف التَّسويق الشَّبكيّ.الم

 المطلب الثَّاني: أركان التَّسويق الشَّبكيّ.
 المطلب الثَّالث: أ اء التَّسويق الشَّبكيّ.
 المطلب الرَّابع: أقسام التَّسويق الشَّبكيّ.

 المطلب الخامس: تاريخ التَّسويق الشَّبكيّ، وأبرز شركاته.
 سويق الشَّبكيّ.المطلب السَّادس: تصائص التَّ

 حكم التَّسويق الشَّبكيّ. وفيه ثلاثة مطالب: المبحث الثاني:

 المطلب الَأوَّل: الأقوال   المسألة.

 المطلب الثَّاني: الأدلتة والمناقشات.
 المطلب الثَّالث: القول الرَّاجح وأسباب التَّرجيح.
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 يات والمقترحات.تلاصة بأهمّ نتائج البحث، وبعض التَّوص ثمَّ الخاتمة، وفيها

ه ا، وقد سرت   ه ا البحث على المنهج المتعـارف عليـه   كتابـة البحـوث     
، مع نقل مدوناتهاإلى سورها، وتخريج الأحاديث والآثار من  العلميَّة، من عزو الآيات

حكم نقتـاد الحـديث عليهـا، وعـزو الأقـوال إلى أصـحابها، وتوثيـق المعلومـات مـن          
 .مصادرها

تَّوفيق والسَّداد، والهدى والرَّشاد، وصلَّى الله على نبيّنا محمَّد واللته أسأل ال
 وعلى آله وصحبه وسلَّم.

 الباحث
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 :التَّعريف الإفرادي :أوَّلًا

 على حدة.وفيه سيتمّ تعريف كلّ من التَّسويق، والشَّبكي 

 :تعريف التَّسويق

 :لغة ،التَّسويق

 تفعيل من السّوق، والسُّوق موضع البياعات.

السِّين والواو والقاف أصل واحد، وهو حَدْو الشيء، يقال: ))قال   المقاييس: 
قَة: ما استيق من الدَّواب، ويقال: سق  إلى امرأتي صداقها ساقه يسوقه سوقًا، والسَّيّ

 .(2) (مشتقتة من ه ا؛ لما يساق إليها من كلّ شيء، والجمع أسواق(وأسقته، والسُّوق 

 :والتَّسويق اصطلاحًا

تعدّدت تعريفات التَّسويق عند أهل الاتتصاص واتتلف  اتتلافًا كبيًرا، 
 ولعلّ مردّ ذلك إلى اتتلاف نظرتهم له ا النَّشاط الإنساني الاقتصادي والاجتماعي.

م، حيث 1985ة الأمريكيّة للتَّسويق عام الجمعيَّومن أجود التَّعريفات، تعريف 
هــو تخطــين وتنفيــ  عمليَّــات تطــوير وتســعير وتــرويج وتوزيــع للسِّــلع  ))قالــ : 

 .(3)(والخدمات، بغية تلق عمليَّات التَّبادل الَّتي تحقتق أهداف الأفراد والمنشآت(
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 اصطلح على وه ا التَّعريف يشمل جميع أنشطة العمليَّة التَّسويقيَّة، والَّتي
 ، وهي: المنتج، والتَّرويج، والتَّسعير، والتَّوزيع((المزيج التَّسويقي)) ـتسميتها ب

(4). 

ه ا التَّعريف عمومًا بحيث يشمل الأفراد والمؤسّسات، سواء أكان    كما أنَّ 
 ربحيّة أم غير ربحيَّة

(5). 

 :تعريف الشَّبكيّ

 :لغة

تداتل الشيء واتتلاطه، ومنه: تشـبيك   الشِّين والباء والكاف أصل يدلّ على
الأصابع، وتشابك  الأمـور: إذا اتتلطـ  والتبسـ ، وشـبك  النيـوم واشـتبك        

 وتشابك : دتل بعضها   بعض واتتلط 
(6). 

 :واصطلاحًا

 لا يخرج المعنى الاصطلاحي عن المعنى اللغويّ له ا المصطلح.

 سب التَّعريف بشبكات التَّسويق.ولكن بما أنَّ البحث يتعلتق بالتَّسويق، فمن المنا

 :وشبكات التَّسويق هي

فكرة تسويقيّة نشأت لدعم تسويق منتيات شركة معيّنة عن طريق تحديد ))
حاجات ورغبات المستهلكين المستهدفين، ثمَّ تصميم المزيج التَّسويقي الَّ ي يتَّفق مع 

 .(7) (سات وبحوث(ه ه الحاجات والرّغبات الَّتي تّم تقديرها استنادًا إلى درا

 :التَّعريف اللقبّي :ثانيًا

عرّف التَّسويق الشَّـبكيّ باعتبـاره لقبًـا علـى نـوع معـيَّن مـن أنـواع التَّسـويق          
 بتعريفات عديدة، من أهمّها ما يلي:
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))أسلوب تسويقي يعتمد على شبكة من العملاء، ويقوم النِّظام على أساس تجنيد  ـ 1
رويج لمنتيات شركة ما مقابل عمولات ماليَّة، شبكات من الأعضاء الجدد للتَّ

ويعتمد النِّظام على شبكات   شكل شيرة ذات أفرع عديدة يتفرّع بعضها عن 
بعض، أو   شكل هرم ذي مستويات، ويحصل العضو الَأوَّل   تلك الشَّيرة أو 

 ذلك الهرم على عمولات عن كلّ عضو جديد يدتل فيها((
(8). 

اشر يروّج لمنتياته عن طريق المشترين، بإعطائهم عمولات ماليَّة نظام تسويقي مب)ـ )2
 .(9)مقابل كلّ من يشتري من طريقهم وفق شروط معيَّنة(( 

برنامج تسويقي يحصل فيه المسوِّق على عمولات أو حوافز ماليَّة نتيية لبيعه )ـ )3
 المنتج أو الخدمة، إضافة لحصوله على عمولات عن كلّ شخص يتمّ اعتماده

 مساعدًا أو تابعًا للمسوّق، وفق أنظمة وبرامج عمولات تاصٍّ((
(10). 

 وهناك تعريفات أترى لا تخرج   مضمونها عن التَّعريفات السَّابقة
(11). 

 :نقد التَّعريفات السَّابقة

إِنَّ التَّعريفات السَّابقة، مع تعريفات أترى للتَّسويق الشَّبكيّ، هي محاولة جادّة 
باحثين للوصول إلى حقيقة ه ه النَّازلة، وتحديدها بما يميّزها عن من قِبل بعض ال

 غيرها.

 ويلاحظ على ما سبق من تعريفات ما يلي:

والتَّفريق بين  ـ أمَّا التَّعريف الَأوَّل، فيمتاز بالتَّفصيل، وبيان أركان التَّسويق الشَّبكيّ،1
يث اقتصر على تسويق المنتيات، النِّظام الشَّبكيّ والهرمي، إِلاَّ أَنَّه غير جامع، ح

  يتناسب مع ما يُطلب  وأغفل تسويق الخدمات، كما أنَّ   التَّعريف طولًا لا
 التَّعريفات من إيجاز واتتصار.
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التَّسويق  وأمَّا التَّعريف الثَّاني، فيمتاز بالإيجاز والاتتصار، والإشارة إلى أنَّ ـ 2
أن فيه دَوْرا؛ حيث ذكر كلمة التسويق اشر، إِلاَّ الشَّبكيّ نوع من أنواع التَّسويق المب

   التعريف، ومعرفتها تتوقف على معرفة المعرَّف.

زيادة  وأمَّا التَّعريف الثَّالث، فيمتاز بأنّه أشار إلى تسويق الخدمات، وك لك ـ 3
شر أو العمولات بزيادة عدد المسوّقين، إِلاَّ أَنَّه لم يُشر إلى نوع التَّسويق، هل هو مبا

غير مباشر؟ كما أنَّ هناك تكرارًا لألفاظ يغني بعضها عن بعض، فالعمولات هي 
 الحوافز، فلو استغنى عن أحدها لكان أولى.

 :وبناء على ما سبق يمكن تعريف التَّسويق الشَّبكيّ بأنّه

نظام ترويجي مباشر للسِّلع والخدمات عن طريق المشترين، بمنحهم عمولات ))
 .(شخص يشتري من طريقهم، وفق شروط معيَّنة( ماليَّة عن كلّ

من تلال التَّعريفات السَّابقة يمكن استخلاص أركان التَّسويق الشَّبكيّ، وهي 
 :ستَّة

 :المسوِّق ـ 1

ن وهو المروّج للسِّلعة أو الخدمة، ولا يمكن الدّتول   شبكة المسوّقين إِلاَّ ع
 .(12)طريق مسوِّق سابق

 :المسوَّق عنه ـ 2

وهي الشَّركة المنتية للسِّلعة، أو المقدّمة للخدمة، وه ه الشَّركات تعتمد على 
 شبكة من المسوّقين لإيصال المنتج أو الخدمة للمستهلك.
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 :المسوَّق له ـ 3

يحصل  وهو العميل الَّ ي يُراد إيصال السِّلعة أو الخدمة له، والغالب أَنَّه لا
؛ وذلك لأنَّهُ يضاف إلى قيمة السِّلعة العمولات الَّتي يحصل سعرهاعليها إِلاَّ بأضعاف 

 عليها المسوّقون.

 :عمليَّة التَّسويق ـ 4

حيث تعتمد ه ه المعاملة أسلوب التَّسويق المباشر بين المنتج والمسـتهلك عـن طريـق    
 .(13)وغيرهم ل البيع، وتجتار التَّيزئةكوكيترين، الدّعاية الشَّفهيَّة، ويتمّ إلغاء جميع الوسطاء الآ

 :المنتَج ـ 5

وه ه المنتيات إمَّا أن تكون سلعًا، كالسَّاعات والهدايا التِّ كاريَّة، والبرامج 
 الحاسوبيَّة، والبطاقات مسبقة الدَّفع.

 وإمَّا أن تكون تدمات، كحيوزات الفنادق والرّحلات السِّياحيَّة ونحوها.

لشَّركات من لا يسوّق لمنتج أو تدمـة، بـل يقـوم علـى الاشـتراك      وهناك من ا
 .اللهالنَّقديّ المجرّد، وسيتمّ بيان ذلك   أقسام التَّسويق الشَّبكيّ بإذن 

وممَّا يلاحظ: أنَّ السِّلع أو الخدمات المسوّقة تسويقًا شبكيًّا يفوق سعرها سعر 
؛ وذلك لأنّ السِّلعة ليس  %200 ـ %100مثيلاتها   السُّوق أضعافًا مضاعفة بنسبة 

 .(14)مقصودة   حدِّ ذاتها، وإنَّما المقصود العمولات والفوائد النَّاتجة عن ه ا النِّظام

 :العمولات ـ 6

فع العمــولات مقابــل اســتقطاب مســوّقين جــدد، وتحتســب هــ ه  دحيــث تــ
مولات إضـافيَّة  العمولات بطريقة تراكميَّة هرميَّة، بحيث يحصل المسوِّق الَأوَّل على ع

 عن كلّ مسوّق أتى من طريق شبكته.
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( Network Marketing)اشتهر ه ا النَّوع من التَّسويق باسم التَّسويق الشَّبكيّ 
نسبة إلى شبكات العمـلاء الَّـ ين يقومـون بالدّعايـة والتَّسـويق لشـركة مـا، وليسـ          

 ة إلى شبكة الإنترن ، كما قد يتبادر إلى الأذهانالتَّسمية راجع
(15). 

 وهناك أ اء أترى له ا النَّوع من التَّسويق، منها:

 التَّسويق الهرمي. ـ 1

 .(16)المخطتن الهرمي ـ 2

 السمسرة الهرميّة ـ 3
(17). 

 الاستثمار الهرمي ـ 4
(18). 

 التَّنظيم الهرمي ـ 5
(19). 

 .(20) التَّسويق بعمولة هرميّة ـ 6

 .(21)شبكيَّة أو هرميّة( )التَّسويق بعمولة احتماليَّة  ـ 7

 التَّسويق الطَّبقيّ، أو التَّسويق متعدّد المستويات أو الطَّبقات ـ 8
(22). 

 التَّسويق بنظام الشَّيرة الثُّنائيَّة ـ 9
(23). 

 تسويق المصفوفة ـ 10
(24). 

 التَّسويق العنقودي ـ 11
(25). 

 ولةالتَّسويق مقابل عم ـ 12
(26). 

 .(27) البنتاجون ـ 13
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لكن أشهر ا ين هما: التَّسويق الشَّبكيّ، والتَّسويق الهرمـي. وأكثـر البـاحثين    
 المصــطلح الَأوَّل جــرى علــى

 ، ومــنهم مــن اتتــار الثَّــاني(28)
 ، وبعضــهم جمــع(29)

 المصطلحينبين
(30). 

 :الفرق بين التَّسويق الهرمي والشَّبكيّ

 ينهما:هناك اتّياهان   الفرق ب

يرى أَنَّه لا فرق بينهما، وأَنَّهُما ا ان لمسمَّى واحد، فيوهر  الاتِّياه الَأوَّل:
النِّظامين واحد، والهرميَّة وصف ملازم لجميع تطن التَّسويق الشَّبكيّ، حيث تبدأ 

 الشَّبكة بشخص واحد   رأس الهرم، ثمَّ تتفرّع رأسيًّا وأفقيًّا   شبكات متعدّدة
(31). 

يرى أنَّ بينهما فرقًا، ويدعم ه ا الاتِّياه المؤيّدون للتَّسويق  ياه الثَّاني:الاتِّ
 الشَّبكيّ، وذكروا من الفروق بينهما ما يلي

(32): 

نَّ التَّسويق الشَّبكيّ قائم على أساس تسويق المنتيات أو الخدمات الَّتي تنتيها أو إ ـ 1
و تسويق تال من المنتيات والخدمات، تقدّمها الشَّركة، أمَّا التَّسويق الهرمي، فه
 بل هو قائم على الاشتراك النَّقديّ فقن.

نَّ التَّسويق الهرمي محظور دوليًّا، ومصنَّف ضمن معاملات الغشّ التِّياريّ، أمَّا إ ـ 2
 التَّسويق الشَّبكيّ فمقبول دوليًّا، وموثَّق لدى هيئة الأمم المتَّحدة.

ن حيث الشَّكل، حيث إِنَّ التَّسويق الشَّبكيّ مصمّم على نَّ هناك فرقًا بينهما مإ ـ 3
اثنان تح  كلّ شخص(، أمَّا الهرمي فهو مخروطي الشكل )شكل بناء هندسي 

 كالهرم، فيوجد شخص بأعلى الهرم وتحته عدّة أشخاص.

يشترط   التَّسويق الشَّبكيّ تساوي الكفتتين يمينًا ويسارًا، ولا يشترط ذلك    ـ 4
 ويق الهرمي.التَّس
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يشترط للاشتراك   التَّسويق الشَّبكيّ الشِّراء مرّة واحدة، أمَّا   التَّسويق الهرميّ  ـ 5
 فيشترط الاشتراك   كلّ مرحلة للتأهّل.

 :أن يقال   ذلكولعل الرَّاجح 

 النِّظام الهرمي له صورتانأن 
(33): 

الهرم على الاشتراك  تسويق هرمي بدون منتج، وفيه يتمّ بناء الصّورة الأولى:
النَّقديّ، وه ه الصّورة محظورة دوليًّا، ومصنَّفة ضمن معاملات الغشّ التِّياريّ، ويقلّ 

 وجودها اليوم.

تسويق هرمي قائم على وجود منتج، وه ا مرادف للتَّسويق  الصّورة الثَّانية:
 الشَّبكيّ.

ظـامين واحـد؛ كمـا أنَّ    وه ا التَّفريق شكليّ لا أثر له   الحكم؛ لأنَّ جوهر النِّ
وجود السِّلعة غير مقصود ل اته، بل هو سـتار وهمـيّ تتخفتـى وراءه كـثير مـن هـ ه       

 الشَّركات توفًا من الملاحقة القانونيَّة.

 لأمرين: ومهما يكن من أمر، فإِنَّ الباحث يرى أنَّ التَّسمية بالتَّسويق الشَّبكيّ أولى؛

 هو المشهور عند علماء الاقتصاد والتَّسويق.نَّ ه ا المصطلح إالأمر الَأوَّل: 

نَّ كثيًرا من الشَّركات الَّتي تعمل به ا النِّظام قام  بتغيير ه ا إالأمر الثَّاني: 
المسمَّى إلى أ اء أترى، كتسميته بنظام الشَّيرة الثُّنائيَّة، أو الحوافز التِّياريَّة، أو 

لك هروبًا من الملاحقة القانونيَّة، وإيهامًا التَّسويق العنقودي، أو تسويق المصفوفة؛ وذ
لعامَّة النَّاس بمشروعيَّة معاملاتهم، فكان   العودة إلى المصطلح الأصلي وربن جميع 
المصطلحات اللاحقة به كشفًا لتلبيس ه ه الشَّركات، وإزالة للوهم الَّ ي قد يعلق 

 بأذهان بعض النَّاس
(34). 
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 للتَّسويق الشَّبكيّ أقسام متعدّدة باعتبارات مختلفة:

 أقسامه باعتبار وجود المنتج أو الخدمة من عدمها. :أوَّلًا

 :(35)ينقسم به ا الاعتبار إلى قسمين

تسويق شبكي قائم على وجود منتج يُشترط شراؤه للانضمام  القسم الَأوَّل:
 محلّ البحث.لشبكة المسوّقين، وه ا القسم هو 

تسويق شبكي بدون وجود منتج، وهو قائم على الدّفع النَّقديّ  القسم الثَّاني:
المجرَّد؛ لأجل الحصول على عمولات كلّ عميل أتي  به أو أتى عن طريق أحد أفراد 

 لك بالتَّسويق الهرمي. وهو يُعدّ من معاملات الغشّ كشبكتك، وه ا النَّوع يُسمَّى 
ب عليه القانون، ول لك فالتَّعامل به قليل، وهو ليس مقصودنا   التِّياريّ، ويعاق

 ه ا البحث.

 أقسامه باعتبار عدد مستوياته. :ثانيًا

 ينقسم به ا الاعتبار إلى قسمين
(36): 

 التَّسويق بنظام المستويات الثُّنائيَّة: القسم الَأوَّل:

لكلّ عميل، فييب عليه حيث يُشترط   ه ا النِّظام تحقيق التَّوازن بين الجانبين 
إحضار مشتِركَيْن اثنين أحدهما على اليمين والآتر على اليسار، ويجب على كلّ 
مشترك جديد ما وجب على الَأوَّل، ولا تُستحقّ العمولة إِلاَّ بالتَّوازن بين الكفتتين، 

 فلو رجح  كفتة على أترى لم يستحقّ شيئًا.
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 يات الثُّنائيَّة.والشَّكل التَّالي يوضِّح طريقة المستو
        المشترك الَأوَّل       
                                              

المستوى       
 الَأوَّل

المستوى               
 الَأوَّل

      

  المستوى الثَّاني     المستوى الثَّاني     انيالمستوى الثَّ     المستوى الثَّاني                                                             
                   

المستوى                        
 الثَّالث

المستوى  
 الثَّالث

المستوى  
 الثَّالث

المستوى  
 الثَّالث

المستوى  
 الثَّالث

المستوى  
 الثَّالث

المستوى  
 الثَّالث

المستوى  
 الثَّالث

 سويق بنظام المستويات المتعدِّدة.التَّ القسم الثَّاني:
و  ه ا النِّظام يُشترط تكوين كفتتين متوازيتين   بدء الاشتراك، ثمَّ بعد ذلك 

 يُشترط التَّساوي العدديّ   المستويات التَّالية. لا
 المستويات المتعدِّدة. ةوالشَّكل التَّالي يوضِّح طريق

     المشترك الَأوَّل     
  المستوى الَأوَّل     المستوى الَأوَّل                             
 المستوى الثَّاني  المستوى الثَّاني  المستوى الثَّاني  المستوى الثَّاني  المستوى الثَّاني                         
المستوى   لثالمستوى الثَّا          المستوى الثَّالث                                       

 الثَّالث

تعود بدايات التَّسويق الهرمي والشَّـبكيّ إلى العشـرينيات مـن القـرن الماضـي،      
م، 1917  ين عاشوا   الصِّين عاموكان أوَّل من استخدمه أحد التيّار الأمريكيين الَّ

ي أدوية لتخفيض الوزن، وقد طلب ه ا التَّاجر من زملائـه  وكان  السِّلعة المروّجة ه
أن يسوّقوا سلعته مقابل عمولة محدّدة ونظـام تاص،ونتييـة لنيـاذ هـ ا الأسـلوب      
التَّسويقي نقل  ه ه الفكرة إلى الولايات المتَّحدة الأمريكيَّـة، حيـث تبنّتـه كـثير مـن      

 .(37) االشَّركات محقتقة من تلالها ملايين الدّولارات سنويًّ
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م قام مهـاجر إيطـالي   الولايـات المتَّحـدة الأمريكيَّـة ا ـه       1920و  عام 
تشارلز بونزي( بالمتـاجرة   القسـائم البريديَّـة، حيـث وعـد مـن ينضـمّ إلى شـبكته         )

تــلال  %100يومًـا، وبنسـبة    45وذلــك تـلال   %50التَّسـويقيَّة بأربـاذ مقـدارها    
للمستثمرين الأوائـل، ممَّـا أضـفى عليـه قـدرًا       %50يومًا، وقد بادر بونزي بدفع  90

كبيًرا من المصداقيَّة؛ دفع  النَّاس إلى التَّهاف  على شـركته، و  الوقـ  الَّـ ي كـان     
النَّاس يتهافتون إلى المساهمة معه قام بإيقاف شراء الكوبونات البريديَّـة، واتّيـه لبنـاء    

ك الَّتي كان يتعامل معها، ممَّا حـدا  مصالح تاصّة له، فانكشف رصيده المالي أمام البنو
به إلى إيقاف صرف شيكات الأرباذ الَّتي قـام بـالتَّوقيع عليهـا، فترتّبـ  عليـه ديـون       

( ملايين دولار أمريكي، ثمَّ قـبض عليـه ووجّهـ  لـه تهمـة الاحتيـال،       6)مقدارها 
 وحكم عليه بالسّين عشر سنوات

(38). 

ويق الشَّبكيّ، ثـمَّ تعـدّدت الصُّـور بعـد     كان  تلك البدايات الأولى لنظام التَّس
ذلك، وتنوّع ، وانتشرت أهرامات الوهم، وكلتمـا كانـ  الأنظمـة والقـوانين تتّيـه      
لتضييق الخناق على ه ه المعاملة، كان  تخرج   صور وأشكال جديدة لتتياوز تلك 

 القوانين.

يق الشَّبكيّ و  العصر الحاضر تكاثرت الشَّركات الَّتي تستخدم نظام التَّسو
م، إِلاَّ أنَّ كثيًرا من 2004نشرت عام ( ألف شركة حسب إحصائيَّة 30)لتربو على 

ه ه الشَّركات بدأت تنهال عليها الملاحقات القضائيَّة والقانونيَّة، وأغلق بعضها، ولا 
زال بعضها باقيًا، وكلتما أغلق  بعض الشَّركات ترج  إلى الوجود شركات أترى 

 ة وتسويق شبكيّ مختلف   الشَّكل متّفق   المضمونبأ اء مختلف
(39). 

وفيما يلي بيان بنماذج من الشَّركات القديمة والحديثة الَّتي تستخدم أسلوب 
 التَّسويق الشَّبكيّ.



 هـ1437جمادى الأولى ( 66مجلة جامعة أم القرى لعلوم الشريعة والدراسات الإسلامية، العدد )   110

 :الشَّركات القديمة :أوَّلًا

 من أشهرها ما يلي:

 .(40) (Goldquestأ ـ شركة جولد كويس  )

م من رجال أعمال آسيويين 1998تأسّس  عام الميَّة محدودة، وهي شركة ع
بالاتّحاد مع مجموعات استثماريَّة من بريطانيا ودول اسكندنافيَّة، ومؤسِّس ه ه 

أوليس جوهانا ماكيتالو(، ومقرّها الرئيس   هونج كونج، ولها فروع   )الشَّركة هو 
د التأسيس عميل، ورأس مال الشَّركة عن 350.000أكثر من مائة دولة، وأكثر من 

 م نصف مليار دولار.2002عام مليونا دولار، وبلغ  مبيعاتها حتى منتصف 

ومنتج ه ه الشَّركة الرئيس هو العملات والسَّاعات والميداليَّات والمجوهرات 
 ال هبيَّة التّ كاريّة الَّتي تباع عن طريق الإنترن .

 نها:وتشترط الشَّركة للدّتول ضمن شبكة المسوّقين عدّة شروط، م

 ـ أن يكون عمر المسوّق ثمانية عشر عامًا فأكثر. 1

 ـ شراء منتج واحد على الأقلّ من منتيات الشَّركة. 2

 ـ الإشتراك عن طريق معرِّف )عميل سابق لدى الشَّركة(، حيث يتمّ تقييده لصالح 3
 المشترك السَّابق، ويحصل ب لك على عمولة مقابل كلّ مشترك جديد.

(، بمعنـى أَنَّـه   Binary)  ه ه الشَّركة هو نظام الخطتـة الثّنائيّـة   ونظام التَّسويق 
بُـدَّ مـن تسـاوي     أيمـن وأيسـر(، ولا  )طـرفين   هيُشترط   كلّ مشـترك أن يكـون تحت ـ  

مبيعات عن يسـاره، فإِنَّـه    ةمبيعات عن يمين المشترك، وخمس ةالطَّرفين، فإذا تّم بيع خمس
( وإذا تكرّرت هـ ه العمليَّـة سـّ  مـرّات،     دولار 400)يستحقّ العمولة، ومقدارها 

دولار(، وبه ا يكون المشترك قد أكمـل   2400)يحصل المشترك على عمولة مقدارها 
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ما يُسمّى بالدّورة   مصطلح الشَّركة، وبإكمالهـا يسـتحقّ المشـترك الـدّتول   دورة     
 جديدة.

 .(41) (Biz Nasب ـ شركة بزناس )

أحدهما إنجليـزي والآتـر عربـي، ومعناهـا:     وه ه الكلمة مكوّنة من مقطعين 
فرصة عمل للنَّاس، وهي شركة أسّسها كلّ من عليّ الشّـرجي مـن عُمـان، وعمـران     

م، وقــد وصــل عــدد المشــتركين بهــا إلى أكثــر مــن  2001تــان مــن باكســتان عــام 
 مشترك من أكثر من مائة دولة. 315.000

لمبيعـات التِّياريَّـة الخاصَّـة    والمنتج الرئيس له ه الشَّركة عبارة عن حزمـة مـن ا  
بالحاسب الآلي، وتشمل خمسة مواقع على الإنترن ، وثمانية برامج تعليميَّة للحاسب 
الآلي، وبريد إلكتروني، وبطاقة بزنـاس الإلكترونيَّـة، مسـبقة الـدَّفع، وجميعهـا بمبلـ        

لهـم  ( دولارًا، ويشترط شراء الشَّخص للمنتَج ليدتل ضمن شـبكة المسـوّقين. و  99)
 ثلاث تطن للتَّسويق:

 ـ الخطتة الثنائيَّة: ويشترط للدّتول فيها امتلاك مركز عمل، والتَّسويق لاثنين من 1
الزبائن الجدد أحدهما عن اليمين والآتر عن اليسار، وتسويق تسعة مبيعات، 

(، ويحصل المسوِّق مقابل كلّ تطوة Stepتطوة )ويعتبر ه ا   عرف الشَّركة 
 رًا.( دولا55)على 

تطتة الحوافز: وتعني إعطاء حـافز مقـداره خمـس دولارات للشَّـخص عـن كـلّ        ـ 2
 ن.يْن مباشرَيْمشترك جديد يدتل عن طريق العميل بعد أوَّل مشتركَ

 (:Uni - Levelـ تطتة الدّتل من يونيلفل ) 3
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و  ه ه الخطتة يسيّل كافتة الزبائن الَّ ين اشتروا منتج الشَّركة تلقائيًّا، 
المستوى الَأوَّل، والأشخاص الَّ ين اشتروا منهم يحلتون   المستوى الثَّاني، عتبرون   وي

وهك ا إلى عشر مستويات كحدّ أقصى، ويعطى المشترك دولارًا واحدًا عن كلّ زبون إلى 
 .عشر مستويات

 جـ ـ شركة هبة الجزيرة
(42). 

م، ومنتيها 2003 دينة الرِّياض، وافتتح  عاموكان مقرّ ه ه الشَّركة   م
( يحوي برامج علميَّة لعلوم شرعيَّة متنوّعة من فقه CD)عبارة عن قرص حاسب آلي 

 .ريال( 500)وتفسير وحديث وغيرها. بسعر 

ويُشترط شراء المنتج للدّتول ضمن شبكة المسوّقين، فإذا اشترى العميل 
ريال( عن كلّ  700)مقداره  مرتبطة بقوّة السُّوق( حافزًا تجاريًّا)السِّلعة يمنح بعد مدّة 

مرتبطة بقوّة السُّوق( هبة مقدارها )سلعة قام بشرائها، ويمنح ك لك بعد مدّة 
ريالًا( عن كلّ  75)ريال(، وك لك تصرف له الشَّركة عمولة فوريَّة قدرها  15000)

ريالًا( عن كلّ سلعة إضافيَّة يقوم  25)سلعة تُسوّق  عن طريقه، كما يصرف له مبل  
 تسوّق بشرائها بعد السِّلعة الأولى.الم

وأمَّا آليَّة توزيع الحوافز والهبات، فتقوم الشَّركة بتسييل أ اء المسوّقين 
وبياناتهم آليًّا، ثمَّ يتمّ توزيع ه ه العمولات والهبات على العملاء بالتّرتيب، فيعطى 

د الشَّركة فترة زمنيَّة الأسبق   الشِّراء والاشتراك، ثمَّ الَّ ي يليه، وهك ا. ولا تحدّ
محدّدة لتوزيع الحوافز والهبات؛ لأنّ ذلك مرتبن بحيم المبيعات، ونشاط السُّوق، فعند 

 ارتفاع المبيعات تقلّ المدّة، وعند انخفاضها تزداد.

وتؤكِّد الشَّركة أنَّ ما توزّعه ليس  أرباحًا ولا حقوقًا للمتسوّقين، بل حوافز 
 من أرباحها الخاصَّة، ولا يحقّ المطالبة بها.وهبات توزّعها الشَّركة 
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 ومن أمثلتها ما يلي: :الشَّركات الحديثة :ثانيًا

 .(43) (Zadlyأ ـ شركة زادلي )

 الأساي()وهي شركة متخصَّصة لتسويق عصير فاكهة 
، وتشترط الشَّركة (44)

ق مسوِّق للدّتول ضمن شبكة المسوّقين شراء المنتج ولو لمرّة واحدة، والدّتول عن طري
 .سابق

وبعد موافقة الشَّركة على أن تكون مندوبًا ومسوّقًا لها، تشترط عليك شراء 
مع أنَّ )ريال(  200)لا يقلّ عن أربع عبوّات من ه ا العصير، قيمة كلّ عبوّة  ما

 50)ريالًا(، وعند بيعها تحصل على ربح مقداره  30سعرها   السُّوق لا يتياوز 
 ( ريال   المرَّات اللاحقة.100)ة، ثمَّ ريالًا(   أوَّل مرّ

وطريقة التَّسويق   ه ه الشَّركة هي بنظام المستويات الثُّنائيَّة، حيث يُشترط أن 
تبني شبكتك التَّسويقيَّة بحيث يكون تحتك شخصان أحدهما عن اليمين والآتر عن 

احتساب  نقطة( حيث يتمّ 300)اليسار، وأن تكون مبيعات كلّ جانب لا تقلّ عن 
نقطة( عن كلّ عمليَّة بيع، وعند اكتمال ه ه الخطوة تستحقّ على ذلك عمولة  100)

ريالًا(، وكلتما تكرّرت ه ه الخطوات ارتقى المسوِّق إلى درجة أعلى،  150)بمقدار 
 وحصل على عمولات أكثر.

 .(45) (Opesب ـ شركة أوبيس )

فروع   الجزائر ومصر  م، ولها 2012وهي شركة تونسيَّة الأصل، أنشئ  عام 
 .وغيرها

والمنتج الرئيس له ه الشَّركة هو بيع وتسويق الأجهزة الكهربائيَّة، والهواتف 
 المحمولة، والحاسبات، والكاميرات، وغيرها.
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وتشترط الشَّركة للدّتول ضمن شبكة المسوّقين الدّتول عن طريق مسوّق 
 بل  المدفوع مقدّمًا زاد حيم العمولات.سابق، ودفع مبل  معيَّن مقدّمًا، وكلتما زاد الم

يات الثُّنائيَّة، فبعد دفع المبل  المعيَّن عليك ستووتتبع الشَّركة   التَّسويق نظام الم
أن تأتي بمسوّقين تحتك أحدهما عن اليمين والآتر عن اليسار، وكلَّما دتل عميل 

ت إضافيَّة جديد من طريقك المباشر أو طريق شبكتك كلَّما حصل  على عمولا
بحسب مقدار المشتريات الَّتي اشتراها العميل الجديد، ولتفادي تضخّم عمولات تختلف 

دولار(  5000)المسوّقين وضع  الشَّركة حدًّا أقصى للعمولات، بحيث لا تزيد عن 
 .أسبوعيًّا

 .(46) (Shirkitnaجـ ـ شركة شركتنا )

بجمهوريّة مصر م بمدينة القاهرة 2011وهي شركة مصريّة تأسّس  عام 
 العربيَّة.

وأمَّا المنتج الَّ ي تقوم الشَّركة بتسويقه فهو غير معروف، فاكتفوا بالقول بأنّها 
، وتشترط الشَّركة للدّتول ضمن شبكة المسوّقين شراء ((%100منتيات مصريّة ))

 أي منتج من منتيات الشَّركة، وك لك الدّتول عن طريق مسوّق سابق.

لوب التَّسويق بنظام المستويات الثُّنائيَّة، فإذا قام المسوّق وتتبع الشَّركة أس
أحدهما عن اليمين والآتر عن اليسار( صرف  له الشَّركة )بإدتال أوَّل شخصين 

جنيه مصري(، ثمَّ إذا قام كلّ واحد من هؤلاء المشتركين بإدتال  100)عمولة بمقدار 
جنيه مصري( بشرط تساوي  100)شخصين، تقوم الشَّركة بإعطائك عمولة مقدارها 

 الكفتتين يمينًا ويسارًا.
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من تلال الرَّصد السَّابق لنماذج من شركات التَّسويق الشَّبكيّ القديمة والحديثة 
 للتَّسويق الشَّبكيّ تصائص من أهمّهاأن تبيّن 

(47): 

ين إِلاَّ بعد دفع مبل  مالي، سواء أكان ثمنًا لشراء ـ لا يمكن الانضمام لشبكة المسوّق 1
 المنتج، أو قسطًا للاشتراك   العضويَّة.

ـ لا يمكن للمشترك الدّتول   شبكة التَّسويق إِلاَّ عن طريق مسوِّق سابق؛ ليستفيد  2
المسوِّق الَأوَّل ويحصل على العمولات مـن جهـد المسـوِّق الثَّـاني، والثَّـاني مـن       

 ث، وهك ا...الثَّال

ـ أنَّ المسوِّق كلَّما كان أسبق وأعلى درجة كلَّما كان  عمولاته أكثر، وكلَّما كان   3
درجته أدنى كان احتمال تعرّضه للخسارة أكبر، أمَّا الطَّبقات الأتيرة فالخسارة 

 لاحقة بهم لا محالة؛ لعدم قدرتهم على استقطاب مسوّقين جدد.

لسلع، فـلا يهمّهـا نـوع    التسويق، لا تسويق اهو تسويق ـ أنَّ هدف ه ه الشَّركات   4
المنتج وتسويقه، وإنَّما يهمّها توظيف أكبر عدد مـن المسـوِّقين   نظـام التَّسـويق     

 الشَّبكيّ، وحصد أكبر قدر من العمولات والأرباذ.

ـ معظم منتيات الشَّركة تستهلك من قبـل المسـوِّقين لا المسـتهلكين، ويـتمّ شـراء        5
 لأجل الدّتول   شبكة التَّسويق وليس رغبة   المنتج. المنتج

ـ تضع جميع شركات التَّسويق الشَّبكيّ سـقفًا أعلـى للعمـولات حتـى لا تتضـخّم        6
عمولات رؤساء الهرم فتلتهم جميع أمـوال الشَّـركة، وتختلـف طريقـة كـبح هـ ا       

 التَّضخّم من شركة لأترى.
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 :تحرير محلّ النِّزاع :أوَّلًا

ـ لا أعلم تلافًا بين فقهاء العصر على تحريم التَّسويق الهرمـي الخـالي مـن وجـود       1
منتج؛ وذلك لأنَّهُ بيع نقد بنقد مع التَّفاضل والتأجيـل وهـو ربـا، ولمـا فيـه مـن       

 وأكل أموال النَّاس بالباطل ،القمار
(48). 

عمَّن اشترى من طريقه مباشرة تسويق حر وذلك ـ يجوز للسّمسار أن يأت  عمولة   2
 دون من اشترى من طريق غيره؛ لأنّ ذلك من باب السَّمسرة المباحة

(49). 

ـ اتّفق الفقهاء المعاصرون على عدم جواز تسويق المنتيات المحرّمة مطلقًـا، كـالخمر     3
 والخنزير ونحوها

(50). 

الفقهاء المعاصرون   حكم التَّسويق الشَّبكيّ القائم على تسويق المنتيات ـ اتتلف  4
، علـى  لغرض أت  العمولات عن كل مـن دتـل تحـ  شـبكته      شكل هرمي 
 قولين رئيسين.

 :الأقوال   المسألة :ثانيًا

 :تحريم التَّسويق الشَّبكيّ :القول الَأوَّل

صدرت به فتـوى اللينـة الدائمـة    وه ا قول كثير من الهيئات الشَّرعيَّة، حيث 
 بهيئة كبار العلمـاء بالمملكـة العربيّـة السـعوديّة    

، وقـرار مجمـع الفقـه الإسـلامي     (51)
 بالسّــودان

ــاء المصــرية، (52) ــة، (53)ودار الإفت ــاء الأردنيَّ  ودار الإفت
ــاء (54) ، ودار الإفت



 117              د. محمَّد بن عبدالله الصواط             )حقيقته وحكمه( التَّسويق الشَّبكي 

 والتَّدريس الدِّينّي بحلب
 لمحمّديّة، ولجنة الفتوى بجماعة أنصار السُّنَّة ا(55)

، ومركـز  (56)
 الإمام الألباني للدِّراسات المنهييّة والبحوث العلميَّة

، وقرار مؤتمر كليّة الشَّـريعة  (57)
 السَّادس   جامعة الزّرقاء الأهليَّة

(58). 
 وإلى ه ا القول ذهب جمهور الفقهاء والباحثين المعاصرين

(59). 
 :جواز التَّسويق الشَّبكيّ :القول الثَّاني

 ئلون بالجواز على اتّياهات:والقا
 منهم من أطلق الجواز ـ

(60). 
 ومنهم من أجازها بشرط عدم الغشّ والتَّدليس ـ

(61). 
 ومنهم من أجازها بشرطين ـ

(62): 
 أحدهما: أن لا تقدّم تدمات صوريّة.

 والثَّاني: أن يكون المشتري قاصدًا شراء السِّلعة لا التَّسويق.
 وطومنهم من أجازها بثلاثة شر ـ

(63): 
 أحدهما: أن تكون السِّلعة مباحة   نفسها.

والثَّاني: مراعاة متطلتبات العقد العام، من أهليّة العاقد، والوصف التام للبضائع، 
 ووضوذ عمليَّة التَّسليم والدّفع.

 والثَّالث: أن يكون هيكل العمولة مفصحًا بكل شفافية.
 ومنهم من أجازها بثلاثة شروط ـ

(64): 
 أن لا يكون الدّتول   التَّسويق مشروطًا بشراء المنتج.أحدهما: 

 والثَّاني: أن لا يكون الدّتول   التَّسويق مشروطًا بدفع مبل  معيَّن.
 والثَّالث: أن تباع بسعر السُّوق.

 ومنهم من أجاز التَّسويق الشَّبكيّ دون الهرمي ـ
(65). 
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 :سبب الخلاف   المسألة :ثالثًا

   أدلتة الفريقين يظهر لي أنَّ سبب الخلاف يعود إلى الآتي: بالنَّظر والتأمّل

الخلاف   تكييف ه ه النَّازلة، فمن كيّفها على أَنَّها  سرة، أو جعالة، أو وكالة  ـ 1
بأجرة، أو هبة، ذهب إلى جوازها، و من كيّفها على أَنَّها بيع نقد بنقد، أو أَنَّها 

 ، ذهب إلى تحريمها.والتدليس والضرر والغش من باب القمار والغرر

 هل العبرة   العقود بالمقاصد والمعاني أو بالألفاظ والمباني ـ 2
 ؟(66)

اني ذهب إلى تحريم التَّسويق الشَّبكيّ؛ لأنّ القصد عفمن نظر إلى المقاصد والم
 منه الحصول على العمولة من بيع النَّقد بالنَّقد متفاضلًا مؤجّلًا، ووجود السِّلعة ما هو

 الألفاظ والمباني ذهب إلى جوازها.ومن نظر إلى  إِلاَّ حيلة للتوصّل إلى المحرّم.

 :أدلتة القائلين بالتَّحريم :أوَّلًا

النساء:  چڤ  ڤ  ڤ  ڦ  ڦ  ڦ ٹ  ڤٹ چ قوله  ـ 1
٢٩. 

ل النَّاس بالباطـل، حيـث   أنَّ التَّسويق الشَّبكيّ يعدّ من أكل أموا وجه الدِّلالة:
يستفيد من ه ا العقد إِلاَّ أصـحاب الشَّـركة والمسـوّقين الَّـ ين علـى رأس الهـرم،        لا

وذلك على حسـاب الطَّبقـات الـدّنيا، فيربـح القليـل مقابـل تسـارة الكـثير، وهـ ا          
 النَّاس بالباطل أموال أكل من

(67). 

 من ثلاثة أوجه: ونوقش
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ا العقد أكل لأموال النَّاس بالباطل؛ لأنّ الزَّبـائن  نَّه ليس   ه إ الوجه الأول:
دفعوا نقودًا مقابل الحصول على منتيات متميّزة، والشَّركة تأتـ  حقتهـا مـن السِّـعر     

 .(68)الَّ ي ب لته   الإنتاج، وتعطي المشاركين حقتهم الَّ ي ب لوه   الدِّعاية والإعلان

مستويات الأتيرة كما يقولون، فإِنَّ نَّ الخسارة ليس  ملازمة للإ الوجه الثاني:
 المستويات الأتيرة قد تربح بجهدها المتوالي أضعاف ما ربحته المستويات العليا

(69). 

من الشَّركة وليس من المشترين، فليس  تهنَّ المسوِّق يأت  عمولإ الوجه الثالث:
 فيه أكل لأموال النَّاس بالباطل

(70). 

 يلي: ويمكن أن يجاب عن ه ه الأوجه بما

: فيسلتم لهم إذا كان المقصود بالتَّسويق هو السِّلعة، ولكن أمَّا الوجه الَأوَّل
الواقع أنَّ المقصود هو العمولات والفوائد الَّتي يولتدها النِّظام الهرمي، والسِّلعة حيلة 

 للوصول إلى الحرام
(71). 

الأتيرة نادر، فيمكن أن يجاب عنه بأنَّ ربح المستويات  وأمَّا الوجه الثَّاني:
 والعبرة للغالب الشِّائع لا القليل النَّادر

(72). 

فإِنَّ المسوِّق وإن كان يأت  عمولة من الشَّركة، إِلاَّ أنَّ  وأمَّا الوجه الثَّالث:
الشَّركة تأت  المال من المشترين ثمَّ تعطي المسوّق جزءًا منه وتأت  الباقي، فعاد الأمر 

 باطل.إلى أكل  أموال النَّاس بال

ۀ  ہ  ہ  ہ  ہ   ھ  ھ  ھ  ھ  ے  ے   ۓ             ٹ چ   قوله ـ 2

ۓ  ڭ  ڭ  ڭ  ڭ   ۇ  ۇ  ۆ  ۆ  ۈۈ  ۇٴ  ۋ  ۋ  ۅ   ۅ  ۉ   

 .279 - 278البقرة:  چۉ  ې  ې
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نَّ عقد التَّسويق الشَّبكيّ يتضمَّن الرِّبا بنوعيه، ربا الفضل، وربا إ وجه الدلالة:
مبلغًا من المال ليحصل على أكثر منه، فهو بيع نقد بنقد  النسيئة، حيث يدفع المشترك

، والمنتج الَّ ي تبيعه الشَّركة (73)مع التَّفاضل والتأتير، وه ا من الرِّبا المحرّم بالإجماع
 .(74)للعميل ما هو إِلاَّ ستار للمبادلة، فهو غير مقصود للمشترك فلا تأثير له   الحكم

سِّلعة غير مقصودة، بل إِنَّ البيع تّم على سلعة : بعدم التَّسليم بأنّ الونوقش
مقصودة ل اتها، وثب  جدواها ونفعها، والبيع إذا تّم بشروطه المعروفة صحّ وثب  

 .(75)أثره من انتقال الثَّمن إلى البائع والسِّلعة إلى المشتري

يق : بأنّ السِّلعة لو كان  مقصودة، لما تّم الليوء لطريقة التَّسوويمكن أن يجاب
الشَّبكيّ، بل يمكن بيعها بطريقة التَّسويق العاديّة ويحصل المسوّق على عمولة من دتل 
من طريقه مباشرة دون من دتل من طريق غيره، فالليوء لأسلوب التَّسويق الشَّبكيّ 

على أنَّ المقصود هو العمولات وليس السِّلعة، وه ا ضرب من التَّحايل قوية قرينة 
ل: ))إِنَّ يقو أَنَّه  ع النَّبيَّ   ت النّصوص بالمنع منه، فعن جابرالمحرّم الَّ ي جاء

اللَّهِ، أَرَأَيَْ   رَسُولَ : يَااللَّهَ وَرَسُولَهُ حَرَّمَ بَيْعَ الْخَمْرِ وَالْمَيْتَةِ وَالْخِنْزِيرِ وَالَأصْنَامِ، فَقِيلَ
وَيُدْهَنُ بِهَا الْيُلُودُ، وَيَسْتَصْبِحُ بِهَا النَّاسُ،  شُحُومَ الْمَيْتَةِ، فَإِنَّهَا يُطْلَى بِهَا السُّفُنُ،

عِنْدَ ذَلِكَ: قَاتَلَ اللَّهُ الْيَهُودَ، إِنَّ اللَّهَ لَمَّا   اللَّهِ فَقَالَ: لَا، هُوَ حَرَامٌ، ثُمَّ قَالَ رَسُولُ
 .(76)حَرَّمَ شُحُومَهَا، جَمَلُوهُ ثُمَّ بَاعُوهُ، فَأَكَلُوا ثَمَنَهُ((

  ه ا الحديث بيان بطلان كلّ حيلة يحتال )): ـ الله رحمه ـال الإمام الخطتابيّ ق
 .(77)(بها للتوصّل إلى المحرّم، وأَنَّهُ لا يتغيّر حكمه بتغيير هيئته وتبديل ا ه(

وممَّا يدلّ على عدم اعتبار وجود السِّلعة إذا كان القصد منها الاحتيال للوصول 
أَنَّه سئل عن حريرة بيع  إلى  ـعنهما  اللهرضي  ـبن عبّاس إلى الحرام، ما ثب  عن ا

 .(78)أجل ثمَّ اشتري  بأقلّ، فقال: ))دراهم بدراهم دتل  بينهما حريرة((
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كما أن كثيرا من المسوقين يشترون سلعا لا حاجة لهم بها إطلاقا، أو يشترون 
 .(79)تسلعا بكميات كبيرة تفوق حاجاتهم بأضعاف مضاعفة، طمعا   العمولا

پ  پ  پ  پ   ڀ  ڀ   ٱ  ٻ  ٻ  ٻ  ٻٹ چ  ـ قوله 3

 .٩٠المائدة:  چڀ  ڀ  ٺ  ٺ

نَّ التَّسويق الشَّبكيّ داتل   الميسر والقمار؛ وذلك لأنّ المشترك إ: وجه الدلالة
بـالحظت،   يدفع مبلغًا محقتقًا مقابل الحصول على مبل  أكبر موهوم، ولا يكون ذلـك إِلاَّ 

 وه ا هو القمار.

فأصل القمار أن يؤت  مال إنسان )): ـ الله رحمه ـقال شيخ الإسلام ابن تَيْمِيَّة  
 .(80)(وهو على مخاطرة، هل يحصل له عوض أم لا يحصل؟(

وبيان ذلك: أنَّ المشترك لا يمكـن أن يحقتـق دتـلًا إِلاَّ إذا تكوّنـ  تحتـه ثـلاث       
الة؛ لأنَّهَـا تـدفع عمـولات    طبقات، والمستويات الأتيرة   البناء الهرمي تاسرة لا مح

قمّة الهرم رجاء أن تصعد إلى القمّة، ولكن لا يمكنها ذلك إِلاَّ باستقطاب أعضاء جدد 
يكوِّنون قاعـدة الهـرم، فتكـون تلـك المسـتويات الجديـدة معرّضـة للخسـارة دائمًـا،          

لقليـل  والتَّعرّض للخسارة لازم لنموّ الهرم، ولا يمكن أن يربح الجميع، وإنَّمـا يـربح ا  
 مقابل تسارة العدد الأكبر، وه ا هو القمار

(81). 

 من أربعة أوجه: ونوقش

: عدم التَّسليم بوجود القمار   ه ه المعاملة، فالسِّلعة معلومة الوجه الَأوَّل
وموجودة، وفيها منفعة للمشتري، وشروط الدّتول   العقد معلومة، فالمسوّق دتل 

 .(82)ون على شروطهمعلى علم بشروط التَّسويق، والمسلم
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نَّ القمار مخاطرة من جميع الأطراف، بحيث يدفع كلّ واحد جزءًا إ: الوجه الثَّاني
من المال رجاء غنم متوقتع بدون أيّ عمل من الطترفين، بل الأمر يرجع إلى الحظت 
والنَّصيب، وليس ه ا   معاملة التَّسويق الشَّبكيّ؛ فإِنَّ المسوِّق يقوم بعمل وجهد، 

 .(83)در جهده تكون عمولاته وأرباحهوبق

نَّ التَّسويق الشَّبكيّ ليس مخاطرة وقمارًا، بل هو علم يدرس له إ: الوجه الثَّالث
 .(84)أسسه وقوانينه

نَّه لا يُسلَّم أنَّ كلّ مخاطرة قمار، بل إِنَّ المخاطرة هي أساس   إ: الوجه الرَّابع
 .(85)كثير من المعاملات

 :الأجوبة بما يلي ويمكن أن يجاب عن ه ه

وجود المنتج، وأنّ وجوده  هة: فقد سبق الجواب عن شبأمَّا الوجه الَأوَّل
كعدمه، إذ المقصود هو العمولات الَّتي ينتيها ه ا النِّظام الهرمي، وأمَّا السِّلعة فهي 

 .(86)غطاء لبيع نقد بنقد مع التَّفاضل والتأجيل، وه ا عين الرِّبا

الًما بشروط التَّسويق فلا يُسلَّم ذلك؛ إذ لو علم أَنَّه سيكون وأمَّا كون المسوِّق ع
من المستويات الأتيرة حين انهيار الهرم لم يقبل الدّتول إلى ه ا البرنامج أبدًا، ولو 

 .(87)علم أَنَّه سيكون   المستويات العليا لرغب   الدّتول فيه ولو بأضعاف الثَّمن

سوّقين الَّ ين   رأس الهرم يأتـ ون العمـولات مـن    فإِنَّ الم أمَّا الوجه الثَّاني:
المسوّقين الَّ ين تحتهم، وهم لم يقدِّموا أيّ عمل وجهد، ول لك فكثير من هؤلاء يجـني  

 أرباحًا طائلة من جهة المسوِّقين الَّ ين تحته وهو جالس   بيته.
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م يدرّس وله فليس كلّ علم يدرَّس مباذ شرعًا، فالسِّحر عل أمَّا الوجه الثَّالث:
مناهيه ومعاهده، وهو حـرام شـرعًا، وكـ لك الموسـيقى والـرَّقص يدرَّسـان ولهمـا        

 .(88)معاهدهما المتخصّصة وهما محرّمان

فـإِنَّ المخـاطرة الَّـتي يغلـب عليهـا تعـريض المـال للنمـاء          وأمَّا الوجه الرَّابـع: 
ارة. وأمَّـا المخـاطرة   والكسب بالطُّرق المشروعة فهي جائزة، وهي الَّتي لا تخلو منها تج

الَّتي يغلب عليها تعريض المال للهلاك والتَّلـف، وأكـل أمـوال النَّـاس بالباطـل فهـي       
 .(89)محرّمة. والتَّسويق الشَّبكيّ من النَّوع الثَّاني

كما أنَّ المخاطرة   البيوع والتِّيارات المشروعة غير مقصودة   العقود، وإنَّما 
 .(90) التَّسويق الشَّبكيّ فهي مقصودة، فتحرمهي تبع، أمَّا المخاطرة  

 .(91)(يثب  تبعًا ما لا يثب  استقلالًا())والقاعدة أَنَّه: 

عَنْ بَيْـعِ الْحَصَـاةِ وَعَـنْ      اللَّهِ قال: ))نَهَى رَسُولُ أبي هريرة  ـ حديث  4
 .(92)بَيْعِ الْغَرَرِ((

. فيحــرمنهـيّ عنــه شـرعًا   نَّ التَّسـويق الشَّــبكيّ مـن الغــرر الم  إ: وجـه الدلالــة 
 ذلك: وبيان

، وجهالة العاقبة   ه ا العقد ظـاهرة، فـإِنَّ   (93)أنَّ الغرر ما كان مجهول العاقبة
يدري  المشترك لا يدري هل ينيح   تحصيل العدد المطلوب من المشتركين أم لا؟ ولا

 الطَّبقـات  حين انضمامه إلى الهرم هل سيكون   الطَّبقات العليا فيكـون رابًحـا، أو    
السُّفلى فيكون تاسرًا؟، والواقع أنَّ معظم أعضاء الهرم تاسرون إِلاَّ القلتة القليلـة    

 .(94)أعلاه، فالغالب هو الخسارة
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 من وجهين: ونوقش

: بعدم التَّسليم بأنّ   التَّسويق الشَّبكيّ غررًا؛ وذلـك لأنّ العقـد   الوجه الَأوَّل
ومـة، والمراحــل معروفــة، وآليَّـة العمــل مكتوبــة   معلـوم، والعمــولات محــدّدة أو معل 

وواضحة، بل وتقوم الشَّركة بإرسال كشـف شـهري يبـيّن مسـتوى العميـل، وعـدد       
نقاطه، ومستوى أرباحه، والنّسبة المئويَّة لأرباذ كلّ عضو، ويمكن للعضـو أن يحسـب   

أ   أرباحه بنفسه حسب النِّظـام المبـيَّن، ويمكـن مراجعـة الشَّـركة حـال وجـود تط ـ       
 .(95)الحساب، فأين الغرر إذًا؟

: على التَّسليم بوجود غرر، فإِنَّه غرر يسير مغتفر، بجانب الفوائد الوجه الثَّاني
 .(96)له ا العقد لكثيرةا

 ويجاب عن ذلك:

: فقولهم: إِنَّ الغرر منتف ببيان مقدار العمـولات؛ قـول غـير    أمَّا الوجه الَأوَّل
من بداية العقد مخاطرًا بالمبل  الَّـ ي دفعـه، فإمَّـا أن    صحيح؛ وذلك لأنّ المسوِّق دتل 

يكسب أكثر من تلال تحقيق عدد من المبيعات يعطيه عمولات تفـوق مـا دفعـه مـن     
 .(97)مبال ، أو يخسر إذا لم يحقتق العدد المرجوّ من المبيعات، وه ا عين الغرر

عاملـة، بـل الغـرر كـبير     : فلا يُسلتم أنَّ الغرر يسير   ه ه الموأمَّا الوجه الثَّاني
والخسارة ملازمة لأغلب طبقات الهرم، ففي دراسة حديثـة أجريـ  علـى ثلاثـة مـن      
شركات التَّسويق الهرمي، أشارت تلك الدِّراسـة إلى أنَّ أفضـل نسـبة رابحـين   هـ ه      

، و  ه ا بيان واضـح  %99.78، وبلغ  نسبة الخاسرين %0.13الشَّركات بلغ  
 .(98)  ه ه الشَّركاتلارتفاع نسبة الغرر 

 .(99)قال: ))لَا ضَرَرَ ولَا ضِرَارَ((  الله أنَّ رَسُولَ حديث أبي سعيد الخدريّ  ـ 5
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نَّ عقد التَّسويق الشَّبكيّ يحدث أضرارًا كبيرة على مستوى الفرد إ: وجه الدلالة
تعطيل والمجتمع، وقد جاءت الشَّريعة بمنع الضَّرر، فمن أضراره على مستوى الأفراد: 

طاقات الشَّباب وتعويدهم على البطالة، والتَّغرير ب وي الـدّتل المحـدود، واسـتغلال    
عوزهم وحاجتهم للدّتُول   ه ه المعاملة المحرّمة، وتربية أفـراد المجتمـع علـى ثقافـة     
فاسدة قوامها التكسّب بالخطر والمقامرة، ومن أضراره على مستوى المجتمـع: تصـدير   

ليَّة إلى مقرّ رئاسات تلك الشَّركات، وإضعاف الاستثمار الحقيقي ملايين العملات المح
القائم على تدويل المال بشكل سليم من أفـراد المجتمـع، ليصـبح حكـرًا علـى طائفـة       
مخصوصة لا تعمل ولا تنـتج، وإنَّمـا تنهـب أمـوال الآتـرين تحـ  غطـاء التَّسـويق         

 الشَّبكيّ
(100). 

 ا العقـد، منهـا: أَنَّهـا    له ـ، بل هناك فوائـد  : بعد التَّسليم به ه الأضرارونوقش
قضـاء  المصدر دتل ل وي الدّتل المحدود، وإيجاد فرص عمل للشّـباب العـاطلين، و  

 .(101)على احتكار المورّدين وتجتار التّيزئة

 :ويمكن أن يجاب عن ذلك من ثلاثة أوجه

إباحتـه؛ فالقاعـدة:   نَّ المنافع المزعومة للتَّسويق الشَّبكيّ لا تعني إ: الوجه الَأوَّل
أَنَّه عند تعارض المصالح والمفاسد   محلّ واحد، فإن أمكن تحصيل المصالح وتعطيـل  

، والغالـب هنـا المفسـدة، فتـدرأ مفسـدة      (102)المفاسد فُعل، وإلاَّ كان الحكـم للغالـب  
 التَّسويق الشَّبكيّ الرَّاجحة، ولا نبالي بفوت المصلحة المرجوحة فيه.

ك لك سنّته   شرعه وأمره، فهـو يقـدّم الخـير    ))ـ:  الله رحمه ـيقول ابن القيِّم  
الرّاجح وإن كان   ضمنه شرّ مرجوذ، ويعطتل الشرّ الرّاجح وإن فات بتعطيله تـير  
مرجوذ، ه ه سـنّته فيمـا يحدثـه ويبدعـه    اواتـه وأرضـه ومـا يـأمر بـه وينهـى           

 .(103)((عنه
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هو للطَّبقات الأولى   رأس الهرم، أمَّا  نَّ النَّفع المزعوم إنماإ: الوجه الثَّاني
 الطبقات الأتيرة فالخسارة لاحقة بهم بلا شكت، وقد سبق بيان ذلك.

نَّ المنع من التَّسويق الشَّبكيّ فيـه ضـرر بطائفـة تاصَّـة، وهـم      إ: الوجه الثَّالث
ة أصحاب الشَّركة والمسوّقون   رأس الهـرم، وإباحتـه فيـه ضـرر بالأغلبيَّـة السَّـاحق      

وبالمجتمع من ورائهم، والقاعدة الفقهيَّـة: أَنَّـه يتحمّـل الضَّـرر الخـاصّ لـدفع الضَّـرر        
 .(104)العامّ

 .(105)عَنْ بَيْعَتَيْنِ فِي بَيْعَةٍ(( : ))نَهَى رَسُولُ الله قال حديث أبي هريرة  ـ 6

ة؛ نَّ عقد التَّسويق الشَّبكيّ داتل   النَّهـي عـن بيعـتين   بيع ـ   إ وجه الدلالة:
وذلك لأنَّهُ يشتمل على عقـدين   عقـد واحـد، وهمـا: عقـد شـراء المنـتج، وعقـد         

 .(106)تسويقه، ولا يمكن الفصل بينهما أو الاكتفاء بأحدهما

بعدم التَّسليم بأنّ المراد ببيعتين   بيعة هو اشتراط عقد   عقـد، بـل    ونوقش:
ع مـن المحقتقـين كشـيخ    الصَّحيح أنَّ المقصود ب لك هو مسألة العينـة، وهـ ا قـول جم ـ   

بن  الرَّحمن السّعدي، والشَّيخ محمَّد الإسلام ابن تَيْمِيَّة وتلمي ه ابن القيِّم، والشَّيخ عبد
 اللهصالح العثيمين رحمهم 

(107). 

هـو منـزّل علـى العينـة     ))  تفسير هـ ا الحـديث:    ـ الله رحمه ـقال ابن القيِّم  
يع واحد، فأوكسهما الثَّمن الحالّ، وإن أت  بالأكثر بعينها، قاله شيخنا؛ لأنَّهُ بيعان   ب

وهو المؤجّل أت  بالرِّبا، فالمعنيان لا ينفكتان مـن أحـد الأمـرين، إمَّـا الأتـ  بـأوكس       
 .(108) (الثَّمنين أو الرِّبا، وه ا لا يتنزّل إِلاَّ على العينة(

جائز، فعلى ه ا فاشتراط الشَّركة   عقد بيع المنتج الإجارة على تسويقه 
 .(109)أعلم  واللهيعدّ من باب بيعتين   بيعة.  ولا
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 .(110) قال: ))مَنْ غَشَّنَا فَلَيْسَ مِنَّا(( أنَّ النَّبيَّ  حديث أبي هريرة  ـ 7

نَّ معاملة التَّسويق الشَّبكيّ داتلـة   الغـشّ والتَّـدليس المنهـيّ     إ: وجه الدلالة
 عنه، وذلك من وجهين:

 .ة إظهار المنتج وكأنَّه المقصود من المعاملة، والواقع تلاف ذلكالوجه الَأوَّل: من جه
الوجه الثَّاني: من جهة إغـراء المشـتركين بـالعمولات الكـبيرة الَّـتي لا تتحقتـق       

 غالبًا
(111). 

: بأنّ الغشّ والخداع قد يكون من سـلوك بعـض المـروّجين المشـتركين     ونوقش
لحكم بـالتَّحريم علـى أفعـالهم لا علـى     وليس وصفًا لازمًا لطبيعة ه ه الشَّركات، فـا 

 أصل الشَّركة
(112). 

: بعدم التَّسليم بأنّ الغشّ ليس من سلوك الشَّركة، بل إِنَّ كثيًرا ويمكن أن يجاب
من الشَّركات تعمد إلى أسلوب الدِّعاية المكثّف وتداع المشـتركين بـالوعود الوهميَّـة    

 الَّتي لا حقيقة لها.
: ))سوف تخسر الكثير إذا تأتّر انضمامك إلينا ليوم بزناسجاء   دعاية شركة 

 .(113) واحد، كلَّما انتظرت أكثر كلَّما تسرت أكثر، ابدأ الآن((
الأحلام أحيانًا قد تكـون صـعبة الوصـول،    ))(: DXN)وجاء   دعاية شركة 

لكن عليك بالاستمرار، إن كن  تؤمن بحلمك أو كن  تـؤمن بـ اتك، فـاعلم بأنّـك     
 .(114) (حقيقة(ستيعل الحلم 

نَّ ه ا العقد يتضمَّن غبنًا ظاهرًا، فإِنَّ المنتيات الَّتي تروّجها شركات التَّسويق إ ـ 8
الشَّبكيّ تتّسم بالغلاء الفاحش، وقد كشف  عدد من الدِّراسات أنَّ أسعار 

 ـ %100منتيات التَّسويق الشَّبكيّ تتياوز سعر مثيلاتها   السُّوق بنسبة 
300% (115). 



 هـ1437جمادى الأولى ( 66مجلة جامعة أم القرى لعلوم الشريعة والدراسات الإسلامية، العدد )   128

: بأنّ ارتفاع الأسعار لا أثر له   التَّحريم ما دام أنَّ المشتري والمسوِّق شونوق
 قد دتل   العقد بإرادته دون إكراه

(116). 

: بأنّ دتول المشتري   ه ا العقد لغرض العمولات وليس ويمكن أن يجاب
لشراء المنتج، ول لك تضاعف سعر المنتج بسبب العمولات الَّتي أضيف  إلى قيمته، 

 لو سلم المنتج من ه ه العمولات لما كان هناك غلاء.و

 :أدلتة القائلين بالجواز :ثانيًا

 ـ قاعدة الأصل   العقود الصحّة والجواز، ولا يبطل منها إِلاَّ مـا دلَّ الشَّـرع علـى     1
 .(118)، والتَّسويق الشَّبكيّ داتل تح  ه ا الأصل(117)إبطاله وتحريمه

د جملـة مـن المحظـورات كالرِّبـا، والقمـار،      : بأنّه دتل علـى هـ ا العق ـ  ونوقش
والغرر، وأكل أموال النَّاس بالباطل، والغبن، والغشّ، وكلّ واحد منهـا يكفـي لنقـل    

 .(119)العقد من أصل الإباحة إلى التَّحريم، فكيف بها مجتمعة؟

 ـ القياس على السَّمسرة، بجامع أنَّ كلاًّ منهما يبيع لغيره بالأجرة. 2

 .(120) (السمسار: اسم لمن يعمل للغير بالأجر بيعًا وشراء())قال السرتسي:  

نَّ الشَّركة تمنح المشترك عمولة مقابل إتيانه بمشترين لمنتياتها، فإذا إوبيان ذلك: 
أتى بعـدد محـدّد مـن المشـترين اسـتحقّ عمولـة محـدّدة، وهـ ا مـن قبيـل السَّمسـرة            

 .(121)الجائزة

السَّمسرة المشروعة والتَّسويق الشَّبكيّ،  بأنّ هناك فروقًا جوهريَّة بين ونوقش:
 :(122)منها

نَّ السَّمسرة عقد يحصل بموجبه السّمسار على أجر لقاء توسّطه   إتمام عمليَّة بيع إ ـأ  
السِّلعة أو شرائها، بينما التَّسويق الشَّبكيّ عبارة عن بنـاء شـبكة مـن العمـلاء       
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ا قمّـة هـرم داتـل الشَّـبكة، وتـأتي      شكل متوالية هندسيَّة، يشكِّل كلّ عميل فيه
 السِّلعة كوسين للدّتول   الشَّبكة.

نَّ السَّمسرة لا يُشترط فيها شراء السِّمسار للسِّلعة، فهو مجرّد وسين بين صاحب إ ـب 
السِّلعة والمشتري، وأمَّا   نظام التَّسويق الشَّبكيّ فشراء المسوِّق للسِّلعة شـرط    

 قبوله مسوِّقًا.

نَّ السِّمسار   السَّمسرة الشَّرعيَّة يحصل على عمولته بناء على جهده وما ب لـه  إ ـجـ  
من وق  ومال، وأمَّا   التَّسويق الشَّبكيّ فيحصل المسوِّق على عمولات متزايدة 

 بناء على جهود غيره من الزَّبائن الَّ ين أتوا بعده.

وسقوطها يخلّ بعقد السَّمسرة، بينما نَّ تسويق السِّلعة مقصود   عمل السِّمسار، إ ـد  
تسويق السِّلعة غير مقصود   التَّسـويق الشَّـبكيّ، فالقصـد هـو الحصـول علـى       

 العمولات،سواء وجدت السِّلعة أو لم توجد.

نَّ علاقة السّمسار بالمشتري تنتهي بميرّد الشِّراء، أمَّا   التَّسويق الشَّـبكيّ فإِنَّهـا   إ ـهـ  
ولا يحصـل المسـوِّق علـى عمولـة إِلاَّ إذا سـوّق لمسـوّقين آتـرين،        تبدأ بالشِّراء، 

 وهؤلاء بدورهم يسوِّقون لغيرهم، ولا يحصل على عمولة إِلاَّ به ه الطَّريقة.

الة، بجامع أنَّ كلاًّ منهما التزام بعمل معلوم، أو مجهول يعسر عالقياس على الج ـ 3
 .(123)ضبطه، مقابل عوض معلوم

 .(124)ق نظير تسويقه مثل الَجعْل الَّ ي يعطى   عقد الجعالةوما يعطاه المسوِّ

 :(125)بالفرق بين الجعالة والتَّسويق الشَّبكيّ، وذلك من وجوه ونوقش

، فييوز لكلا الطَّرفين فسخه، (126)نَّ عقد الجعالة عقد جائز عند جمهور العلماءإ ـأ 
 .وأمَّا عقد التَّسويق الشَّبكيّ فلازم من جهة الشَّركة فقن
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نَّ عقد الجعالة يصحّ من غير تعيين عامل، كما لو قال: من جاءني بضالتتي فله إ ـب 
، وأمَّا التَّسويق الشَّبكيّ فيشترط للدّتول فيه تعيين المسوِّق من قِبل (127)ك ا

 الشَّركة وفق ضوابن معيَّنة.

جعله بعد  نَّ العامل   عقد الجعالة لا يدفع مالًا مقابل عمله، وإنَّما يستحقّإ ـجـ 
، أمَّا المسوِّق   التَّسويق الشَّبكيّ فلا يستحقّ الحصول على (128)فراغه من العمل

العمولات حتى يشتري المنتج من الشَّركة، وبعض الشّركات تشترط عليه أن 
 يجدّد اشتراكه سنويًّا حتى يحافظ على مركزه ضمن شبكة المسوِّقين.

ة إِلاَّ إذا أدَّى العمل بنفسه، فلو أدَّاه غيره لم لا يستحقّ العامل الجعل   الجعال ـد 
، أمَّا   التَّسويق الشَّبكيّ فإِنَّ المسوِّق يأت  عمولة على عملاء (129)يستحقّ شيئًا

 يدتلوا من طريق مباشرة. لم

 .(130)القياس على الهبة، بجامع أنَّ كلاًّ منهما تمليك للمال بلا عوض   الحال ـ 4

تعطيه الشَّركة للمشترين منها المسوِّقين هو من باب الهبة،  وبيان ذلك: أنَّ ما
 .(131)والهبة جائزة شرعًا

 من ثلاثة أوجه: ونوقش

ولو ّ تها الشَّركة به ا  ـ: عدم التَّسليم بأنّ ه ه الحوافز هبات الوجه الَأوَّل
ال على بل هي جزء من المعاوضة؛ لأنّ حقيقة التَّسويق الشَّبكيّ مبادلة مال بم ـ الاسم

وجه التَّفاضل والتأجيل، والسِّلعة غير مقصودة، وإنَّما المقصود الحوافز والهبات، وه ا 
هو عين الرِّبا، فإذا أضيف إلى ذلك أنَّ ه ه الهبات موهومة غير متحقتقة، كان ذلك من 

 .(132)قبيل الميسر والقمار المحرّم شرعًا
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لهدايا والهبات الَّتي تعطى مع نَّه قد جرت عادة التيّار   اإ: الوجه الثَّاني
المنتيات أن تكون قيمتها يسيرة بالنّسبة إلى قيمة المنتج، لا أن تكون قيمتها أضعاف 
قيمة المنتج، وه ه قرينة قويَّة على المقصود الأعظم   التَّسويق هو الحوافز وليس 

 .(133) السِّلعة

شَّركة للمشترين منها هبة، فليس نَّه على التَّسليم بأنّ ما تمنحه الإَ: الوجه الثَّالث
كلّ هبة جائزة، فالهبة إذا وجدت لسبب أت ت حكم ذلك السَّبب، فكلّ من وُهب له 

 .(134)شيء بسبب فإِنَّه يثب  له حكم ذلك السَّبب

والهبة الَّتي تمنحها الشَّركة لعملائها   التَّسويق الشَّبكيّ سببها المعاوضة، 
تنتقل من كونها تبّرعًا لتصبح معاوضة نقد بنقد متفاضلًا  ويشترط لها الشِّراء، وحينئٍ 

 .(135)مؤجَّلًا، وه ا عين الرِّبا

القياس على الوكالة بأجر، بجامع أنَّ كلاًّ منهما تفويض للوكيل فيما تقبله  ـ5
 النِّيابة

 ، فالمسوّق وكيل للشَّركة، والوكالة تصبح بأجر وبدون أجر(136)
(137). 

 ونوقش بالفرق من وجهين:

نَّ الوكيل غير ملزم بشراء المنتج، بل يحصل علـى أجـر مقابـل    إ: الوجه الَأوَّل
الوكالة، أمَّـا المسـوِّق   التَّسـويق الشَّـبكيّ فشـراء المنـتج شـرط للـدّتول   شـبكة          

 .(138)التَّسويق

نَّه على التَّسليم بأنّه عقد وكالة بأجر، فمن شرط صحّة الوكالة إ: الوجه الثَّاني
، وأمَّا العمل   التَّسويق الشَّبكيّ ففيه (139)لعمل معلومًا لا يعظم فيه الغررأن يكون ا

 .(140) لا غرر فاحش؛ لأنّ المشترك لا يدري هل ينيح   تحصيل العدد المطلوب أم
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 ـ من المعقول: 6

ــن    إ ــة لكــلّ م ــدها الصــحيَّة والعمليَّ ــ  فوائ ــركات ثبت نَّ منتيــات هــ ه الشَّ
ز بيعه وشراؤه، والتَّسويق وسيلة إلى ذلك، والوسيلة إلى المباذ استخدمها، فهي ممَّا يجو

 مباحة
(141). 

: بأنّ المقام ليس   جدوى ه ه المنتيات، وفائـدتها، بـل عـن طريقـة     ونوقش
ها، وهل هي مقصودة بالعقد أم لا؟ والواقع يثب  أَنَّها ليس  مقصودة بالعقد، قتسوي

دها هـ ا النِّظـام الشَّـبكيّ المشـتمل علـى الرِّبـا       وإنَّما المقصود هو العمولات الَّتي يولت
 والقمار وأكل أموال النَّاس بالباطل

(142). 

 ـ من المعقول ك لك: 7

صدر رزق ل وي الدَّتل المحدود، جرّاء نَّ   التَّسويق الشَّبكيّ نفعًا للفقراء، ومإ
انخراطهم   شبكة التَّسويق والتَّـرويج لهـ ه المنتيـات المباحـة، ممَّـا يـؤدّي إلى زيـادة        

 .(143)دتلهم، ورفع المعاناة وضيق العيش عنهم

: بأنّه وإن كان   التَّسويق الشَّبكيّ منـافع؛ إِلاَّ أنَّ مضـارّه أكثـر، ومـن     ونوقش
ة على حساب الأكثريَّة، وأكل أموال النَّاس بالباطل، والتَّحايل على ذلك: ربح الأقليَّ

الرِّبا، وإذا تعارض  المصالح والمفاسد   موضع واحد؛ قـدّم أرجحهمـا، وقـد سـبق     
 بيان ذلك.

أصحاب كلّ قول،  بعد عرض الأقوال   ه ه المسألة، والنَّظر فيما استدلّ به
والمناقشات الواردة على أدلتة كلّ قول، يتبيَّن بجلاء أنَّ القول الصَّحيح   ه ه المسألة 

 تحريم التَّسويق الشَّبكيّ. وذلك للأسباب التَّالية:ب القائلهو القول الَأوَّل، 
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 ـ قوَّة أدلتة ه ا القول، وسلامتها من المعارض الرَّاجح. 1

 بالتَّحريم إلى الأدلتة الشَّرعيَّة من الكتاب والسُّنَّة والنَّظر الصَّحيح. ـ استناد القائلين 2
 أمَّا القول الآتر فأغلب أدلتتهم أقيسة غير صحيحة، و مصالح موهومة وملغاة.

نَّ ه ا العقد اشتمل على كثير من المحرّمات والمفاسد، كالرِّبا، والميسر، والقمار، إـ  3
وال النَّاس بالباطل، والغبن، والتَّغرير، والغشّ، والخداع، والغرر الفاحش، وأكل أم

 .ويكفي واحد من ه ه الأمور لتحريم ه ا النَّوع من التَّسويق، فكيف بها مجتمعة

فالمنتيات  نَّه ليس هناك حاجة داعية إلى ه ا العقد، حتى يمكن إباحته للحاجة،إـ  4
بأسعار تنافسيَّة، بل وبعضها يب ل مجتانًا الَّتي يتمّ التَّسويق لها موجودة   السُّوق 

، ممَّا يدلّ على عدم الحاجة إليها، ـ كما هو الحال   بعض برامج الإنترن  ـ
وإنَّما الدَّافع له ا التَّسويق هو جشع بعض المسوِّقين للحصول على عمولات 

 .(144) على حساب الأكثرية الخاسرةأكبر، 

الشَّحناء  ا كان قائمًا على أكل أموال النَّاس بالباطل أورثـ إِنَّ التَّسويق الشَّبكيّ لمَّ 5
والعداوات بين المسوِّقين؛ لأنّ العمولات محصورة   رأس الهرم، أمَّا الطَّبقات 

، وما كان ه ا شأنه (145)السُّفلى فلا يحصلون على شيء، ممَّا سبَّب الحقد بينهم
ركة بأهله، والحرام شؤم وبلاء فقد جاءت الشَّريعة بالمنع منه، فالحلال رحمة وب

 على أصحابه.

البطالة  نَّ التَّسويق الشَّبكيّ لا يحقتق التَّنمية الاقتصاديَّة للميتمع، وإنَّما يكرّسإـ  6
 والخمول والاعتماد على الغير.

فالإسلام   مقاصده يسعى أن يكـون حيـم الإنتـاج واقعيًّـا منسـيمًا مـع       ))
ــة للمســتهلك   ــة للوســطاء  الحاجــات الحقيقيَّ ــق استئصــال الأدوار الطتفيليَّ عــن طري

والدِّعايات والتَّقليل منها ما أمكن؛ لأنّ كثرتهم تؤدِّي إلى تضخّم مصطنع دون اعتبار 
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ــاء    ــة محتكــرة مــن أبن ــداول للمــال   أيــدي قلت ــة للمســتهلكين، وت لحاجــات حقيقيَّ
 .(146)(المجتمع(

بكيّ التَّنميـة الاقتصـاديَّة مـن    لا يحقتق التَّسويق الشَّ))ويقول د. حسن شحاته: 
المنظور الإسلامي، بل يحقتق بيئة استهلاكيَّة ومقنَّعة، تستنزف نسبة عالية مـن الأمـوال   

 .(147) (والجهود، كان يمكن توجيهها إلى مشروعات استثماريَّة تشغّل العاطلين(

الهرميَّة  ةنَّ كثيًرا من تبراء الاقتصاد والتَّسويق قد أدركوا تطر ه ه الأنظمإـ  7
وتطرها على الاقتصاد، وح َّروا منها، ودعوا إلى منعها، والمرجع   مثل ه ه 

 الأمور إلى أهل الخبرة، فكان قولهم أولى بالاعتماد والقبول.

النِّظام الهرمي هو احتيال، يجب أن يكون ك لك، طالما ))يقول بيل برانسيوم: 
وزيع المستمرّ يتطلتب قائمة من المشاركين أنَّ النِّظام يقوم على توزيع الأموال، والتَّ

تنمو بسرعة، ولا توجد أموال جديدة تخلق   أيّ جانب من العمليَّة...، فالقيمة الَّتي 
 .(148) (يشارك بها أشخاص اليوم توزّع ليتمّ الدَّفع لأولئك الَّ ين انضمُّوا بالأمس(

جرائم  لتَّسويق الشَّبكيّ مننَّ كثيًرا من القوانين والأنظمة المعاصرة جعل  اإـ  8
الغشّ التِّياريّ المعاقب عليها قانونًا، وأغلق  أكثر الشَّركات الَّتي تتعامل به ا 

 النَّوع من التَّسويق.

بزناس(، وحّ رت مـن  )فقد قام  الغرفة التِّياريَّة الباكستانيَّة بإغلاق نشاط شركة  ـ
 الاشتراك فيها

(149). 

ن نظام الشَّيرة الثُّنائيَّة الَّ ي يتبع نظـم التَّسلسـل الهرمـي    وح َّر البوليس الكندي م ـ
الممنوعة. وأضاف    قوانين الجرائم جزءًا تاصًّـا بتيـريم كـلّ مـن يمـارس نظـام       

 أهرامات الوهم
(150). 
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ورفع  وزارة التِّيارة الأمريكيَّة قضيَّة ضدّ إحدى شركات التَّسويق الهرمي العاملة  ـ
( تتّهمهــا بــالغشّ Skybiz)يَّــة، وهــي شــركة ســكاي بــز  علــى الأراضــي الأمريك

والاحتيال. وصدر قرار محكمة ولاية أوكلاهوما بإيقاف عمليَّـات الشَّـركة وتجميـد    
 أصولها، تمهيدًا لإعادة أموال العملاء الَّ ين انضمُّوا إليها

(151). 

ة مـن التَّسـويق     المملكـة العربيَّـة السّـعوديَّ    والصـناعة  كما ح َّرت وزارة التِّيارة ـ
الشَّبكيّ واعتبرته نشاطًا مضلتلًا، مطالبة بعدم الاشتراك   ه ه الشَّركات، والتَّبليـ   

 عنها فورًا
(152). 

م تّم  2015كما أصـدرت وزارة الصِّـناعة والتِّيـارة بـالبحرين قـرارًا وزاريًّـا عـام         ـ
أو الهرمـي،   بموجبه حظر الإعلان عن بيع المنتيات مـن تـلال التَّسـويق الشَّـبكيّ    

 .(153)واتّخاذ إجراءات قانونيَّة لمعاقبة المخالفين

الشَّركات  على أسئلة أرباب ه ه هنَّ كثيًرا ممَّن ذهب إلى إباحة ه ا العقد بناإـ  9
الَّ ين صوّروا العقد على غير حقيقته، ول لك لمَّا تبيَّن لهم الأمر وعرفوا مفاسده 

 .(154)القول بالتَّحريم وآثاره الوتيمة؛ رجعوا عن قولهم إلى

المباحة  نَّ   الحلال غنية عن الحرام، و  سلوك الطُّرق الشَّرعيَّة من التِّيارةإـ 10
 والسَّمسرة المشروعة ما يغني عن سلوك طريق الحيل وأهرامات الوهم والخداع.

نيفيَّـة  سبحانه أغنانا بما شرعه لنا من الح اللهإِنَّ )): ـ الله رحمه ـيقول ابن القيِّم   
، وسهَّله للأمَّـة عـن الـدُّتول       السَّمحة، وما يسَّره من الدِّين على لسان رسوله

الآصار والأغلال، وعن ارتكاب طرق المكر والخداع والاحتيال، كما أغنانا عـن كـلّ   
باطل ومحرّم وضارّ، بما هو أنفع لنا منه من الحـقّ، والمبـاذ النـافع... وأغنانـا بوجـوه      

 والمكاسب الحلال عن الرِّبا والميسر والقمار التِّيارات،
(155). 
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وبناء على ذلك فيمكن تصحيح ه ه المعاملة لتصبح  سرة شرعيّة وتسـويقًا  
 :وذلك كالتَّالي ،عاديًّا

فـلا يُلـزم مـن أراد التَّسـويق      ،الفصل بين عمليَّة شراء المنـتج وتسـويقه   :أوَّلًا
فاشتراط شراء المنتج شرط فاسد مخـالف   ،سويقأو بدفع مبل  للدّتول   التَّ ،بالشِّراء

 .لمقتضى العقد

أن لا يأت  عمولة إِلاَّ عمَّن دتل من طريقه مباشرة دون من دتـل مـن    :ثانيًا
وذلك لأنّ العمولات الَّتي تأتيه مـن طريـق غـيره مـن      ؛طريق غيره ممَّن هم   شبكته

 .أكل أموال النَّاس بالباطل

ولا يجوز لـه أتـ  مبـال  أتـرى تحـ        ،معلومة محدّدةأن تكون العمولة  :ثالثًا
 .لأنّ ذلك   معنى القمار المحرّم (؛حافز أو هبة)مسمَّى 

وذلك لأنّ الزِّيادة عن ثمن المثـل ليسـ  إِلاَّ    ؛أن تباع السِّلعة بثمن المثل :رابعًا
 .وذلك احتيال على الحرام ،مقابل الدّتول   عقد التَّسويق الشَّبكيّ

  ه ه الشّروط انتقل العقد من كونه تسويقًا شبكيًّا إلى تسويق حرّ تجري فإذا تمت
 .أعلم والله .عليه أحكام السَّمسرة الشَّرعيَّة
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نبيّنـا   ؛والصَّلاة والسَّلام على أشرف الأنبياء والمرسـلين  ،ربِّ العالمين الحمد لله
 :أمَّا بعد .وعلى آله وصحبه أجمعين ،محمَّد

 :صة لأهم نتائج ه ا البحثفه ه تلا

 ،المشـترين  نظام ترويجي مباشـر للِّسـلع والخـدمات عـن طريـق      :التَّسويق الشَّبكيّ ـ1
 .يمنحهم عمولات ماليَّة عن كلّ شخص يشتري من طريقهم وفق شروط معيَّنة

عمليَّـة   ،والمسـوَّق لـه   ،المسـوَّق عنـه   ،المسـوِّق  :للتَّسويق الشَّبكيّ ستَّة أركان وهي ـ2
 .العمولات ،المنتَج ،لتَّسويقا

والتَّسويق  ،والتَّسويق الطَّبقيّ ،كالتَّسويق الهرمي ،للتَّسويق الشَّبكيّ أ اء متعدّدة ـ 3
 .العنقودي

 ،منـتّج  أنَّ الَأوَّل تسـويق بـدون   ،الفرق بين التَّسويق الهرمـي والتَّسـويق الشَّـبكيّ    ـ4
 ،لأنّ جـوهر النِّظـامين واحـد    ؛الحكـم وه ا لا أثر لـه     ،والثَّاني تسويق بمنتَج

هربًـا   ؛بل ستار تتخفتى وراءه ه ه الشَّـركات  ،ووجود السِّلعة غير مقصود ل اته
 .من الملاحقة القانونيَّة

 ،شـبكي  فينقسم باعتبار وجود المنتج إلى تسـويق  ،للتَّسويق الشَّبكيّ أقسام متعدِّدة ـ 5
 ،تسويق بنظـام المسـتويات الثُّنائيَّـة    وينقسم باعتبار مستوياته إلى ،وتسويق هرمي

وينقسم باعتبار العمولات إلى شركات تشترط  .وتسويق بنظام المستويات المتعدّدة
وشـركات تشـترط إدتـال عـدد معـيَّن مـن        ،شراء المنتَج لتحصـيل العمـولات  

وتنقسم باعتبار نوع المنـتج   .وغير ذلك ،الأعضاء وتحقيق قدر معيَّن من المبيعات
 .ومنتج تدمة ،منتَج سلعة :ينإلى قسم
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نتييـة   وكلَّما اتتف  شـركات  ،هناك شركات كثيرة تعمل بنظام التَّسويق الشَّبكيّ ـ6
 .الملاحقة القانونيَّة ظهرت شركات أترى بديلة عنها

لأنَّـهُ   ؛منتَج اتَّفق الفقهاء المعاصرون على تحريم التَّسويق الهرمي الخالي من وجود ـ7
وك لك اتّفقوا على جواز التَّسويق العـادي إذا لم   .الميسر والقمارمن باب الرِّبا و

 .لأنَّهُ من باب السَّمسرة الشَّرعيَّة ؛يشتمل على محرّم

 ،بـالتَّحريم  قـول  :اتتلف الفقهاء المعاصرون   حكم التَّسويق الشَّبكيّ إلى قولين ـ 8
والقـائلون بـه علـى     ،زوقول بالجوا ،وهو قول جماهير العلماء والهيئات الشَّرعيَّة

 .ومنهم من قيَّده بشروط وضوابن ،منهم من أطلق الجواز ،اتّياهات

أَنَّهـا   فمـن كيّفهـا علـى    ،سبب الخلاف   ه ه المسألة يرجـع إلى تكييـف المسـألة    ـ9
ومن كيّفها على أَنَّهـا   ،ذهب إلى الجواز ، سرة أو جعالة أو وكالة بأجر أو هبة

ويرجـع كـ لك إلى   .غـشّ وتـدليس ذهـب إلى تحريمهـا     أو ،أو غـرر  ،ربا أو قمار
 المغلب   العقود، هل هو القصد أم ظاهر اللفظ والتصرف؟

 ،والمعقـول  استدلّ المانعون للتَّسويق الشَّبكيّ بأدلتـة كـثيرة مـن الكتـاب والسُّـنَّة      ـ10
 ،والرِّبـا  ،حاصلها يرجع إلى أنَّ ه ا العقد اشتمل على أكل أموال النَّاس بالباطل

 .واشتماله على بيعتين   بيعة ،غشوال ،والضَّرر ،والغرر ،والقمار

 كالقيـاس علـى   ،استدلّ المجيزون للتَّسـويق الشَّـبكيّ بأدلَّـة أغلبهـا مـن القيـاس       ـ11
 .والوكالة بأجر ،والهبة ،والجعالة ،السَّمسرة

ذكرهـا     ىالرَّاجح   ه ه المسألة تحريم التَّسويق الشَّبكيّ لأسباب كـثيرة جـر   ـ12
 .البحث
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عمليَّة شراء  وذلك بالفصل بين ،يمكن تصحيح ه ه المعاملة لتصبح تسويقًا عاديًّا ـ13
ولا يأت   .ولا يلزم المسوِّق بالشِّراء ،فلا يلزم المشتري بالتَّسويق ،المنتَج وتسويقه

كمـا   .المسوِّق عمولة إِلاَّ على من دتل من طريقه وجهده هو دون طريـق غـيره  
 .وأن تباع السِّلعة بثمن المثل ،ط أن تكون العمولة معلومة محدّدةيشتر

 وقبل أن أطوي بساط ه ا البحث أتقدم بالتوصيات التالية:

والبعـد   ،أولا: أوصي عموم المعاملين به ا النوع من التسويق بتقوى الله تعـالى 
 يريب إلى ما لا يريب، و  الحلال غنية عن الحرام والمشتبه. عن ما

ا: كما أوصي عموم الناس بعدم الاغـترار بهـ ه الشـركات، مهمـا كثفـ       ثاني
 وغيرت أ اءها.،دعاياتها

 -وجمعيات حقـوق المسـتهلك   ،كوزارة التيارة –ثالثا: أوصي الجهات الرقابية 
بمزيد مـن الرقابـة والمنـع لنشـاط هـ ه الشـركات، لا سـيما وأنهـا سـريعة الانتشـار           

 والتغلغل، والتبدل والتحول.

عا: أوصي الأقسام العلميـة بمزيـد دراسـة حـول القضـايا الفقهيـة المتعلقـة        راب
 لما فيها من فائدة للميتمع بأسره. ،بالتسويق، وك لك النوازل المتعلقة بالغرر والجهالة

فمـا كـان مـن     ،فه ا ما تيسّر بحثه وتقريره حـول هـ ه المسـألة المهمَّـة     ،وتتامًا
كان فيه مـن تطـأ أو تقصـير فمـن نفسـي ومـن        وما ،الواحد المنَّان اللهصواب فمن 

 .ورسوله منه بريئان والله ،الشَّيطان

 .وسلَّم على نبيِّنا محمَّد وعلى آله وصحبه وسلَّم اللهوصلَّى 
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 (.14التَّسويق الشَّبكيّ، بندر ال ِّيابي ) (7)

 (.15ـ  14التَّسويق الشَّبكيّ، بندر ال ِّيابي ) (8)

 (.502التَّسويق التِّياريّ وأحكامه، د. حسين الشَّهراني ) (9)

 (.4ـ  3من المنظور الفقهيّ، د. أسامة الأشقر ) التَّسويق الشَّبكيّ (10)

(؛ حكم التَّسويق 5انظر مزيدًا من التَّعريفات  : حكم التَّسويق الهرمي، د. شويش المحاميد ) (11)
(؛ المخاطرة 12(؛ التَّسويق الشَّبكيّ تح  المجهر، زاهر بلفقيه )30بعمولة هرميَّة، أحمد قرني )

 (.422عاصرة، د. عبد الرَّحمن الخميس )  المعاملات الماليَّة الم

 (.10بلفقيه )زاهر انظر: التَّسويق الشَّبكيّ تح  المجهر،  (12)

 (.501(؛ التَّسويق التِّياريّ، د. حسين الشهراني )54انظر: التَّسويق الشَّبكيّ، بندر ال ِّيابي ) (13)

رة   المعاملات الماليَّة المعاصرة، د. (؛ المخاط8انظر: التَّسويق الشَّبكيّ، د. سامي السُّويلم ) (14)
 (.454الرَّحمن الخميس ) عبد

 (.16انظر: التَّسويق الشَّبكيّ، بندر ال ِّيابي ) (15)
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 (.27انظر: حكم التَّسويق بعمولة هرميَّة، أحمد قرني ) (16)

 انظر: المرجع السَّابق. (17)

 انظر: المرجع السَّابق. (18)

 (.501يّ، د. حسين الشهراني )انظر: التَّسويق التِّيار (19)

 (.27)أحمد قرني  انظر: حكم التَّسويق بعمولة هرميَّة، (20)

 انظر: المرجع السَّابق. (21)

 انظر: المرجع السَّابق. (22)

 (.401انظر: الوساطة الماليَّة، د. محمَّد أمين بارودي ) (23)

 (.28انظر: حكم التَّسويق بعمولة هرميَّة ) (24)

 كييف الفقهي للتَّعامل مع الشَّركات العنقوديَّة، د. وجيه الشيمي.انظر: التَّ (25)

 (.45انظر: التِّيارة الإلكترونيَّة، زايد دويري ) (26)

 (.501انظر: التَّسويق التِّياريّ، د. حسين الشهراني ) (27)

. سامي السُّـويلم،  انظر مثالًا على ذلك: التَّسويق الشَّبكيّ، بندر ال ِّيابي، التَّسويق الشَّبكيّ، د (28)
الرَّشـيد   التَّسويق الشَّبكيّ من المنظـور الفقهـي، د. أسـامة الأشـقر، التَّسـويق الشَّـبكيّ، عبـد       

حاجي )رسالة ماجستير بجامعة المدينة العالميَّة بماليزيـا(؛ التَّسـويق الشَّـبكيّ، محمَّـد حزوانـي،      
سـويق الشَّـبكيّ   ميـزان القواعـد     التَّسويق الشَّبكيّ دراسة شرعيّة، رياض فرج عبـدات، التَّ 

حسين شحاته، التَّكييف الفقهي لشركات التَّسـويق الشَّـبكيّ، إبـراهيم الضّـرير،      الشَّرعيَّة، د.
التِّيارة الإلكترونيَّـة، علـي    مزيل الالتباس عن حكم التعامل مع شركة بزناس، مرهف سقا،

(؛ 417الـرَّحمن الخمـيس )   عبـد  عاصـرة، د. (؛ المخاطرة   المعاملات الماليَّة الم262أبو العزّ )
 (، وغيرها.135)ضمن فتاوى التَّسويق  قرار مجمع الفقه السّوداني 
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حسـين   انظر: حكم التَّسويق الهرمي، د. شـويش المحاميـد، التَّسـويق التِّيـاريّ وأحكامـه، د.      (29)
(؛ حقـائق حـول   213سـعد الخـثلان )   فقه المعاملات الماليَّة المعاصـرة، د.  (؛501الشَّهراني )

 فوز كردي، وغيرها. التَّسويق الهرمي وحكمه، د.

(، 22935) انظـــر: فتـــوى اللينـــة الدائمـــة بهيئـــة كبـــار العلمـــاء   السّـــعوديَّة رقـــم   (30)
ــاوى اللينــة الدائمــة 4788هـــ، والفتــوى رقــم ) 14/3/1425 وتــاريخ ( منشــورة   فت

محمَّـد الـيمني؛    مه   الفقه الإسلامي، د.التَّسويق الشَّبكيّ والهرمي وأحكا ؛216ـ   15/213
(؛ مسائل معاصرة ممَّا تعـمّ بـه   2/833العزيز الجبرين ) الله بن عبد عبد شرذ عمدة الفقه، د.

؛ التسويق الشـبكي )الهرمـي( مـن وجهـة     (426البلوى   فقه المعاملات، د. نايف جريدان )
 /http://www.alukah.net/library/0/76823نظر إسلامية، تالد الجهني  

(؛ المخـاطرة   المعـاملات الماليَّـة    9ـ   8انظر: التَّسويق الشَّـبكيّ تحـ  المجهـر، زاهـر بلفقيـه )      (31)
 (.436الرَّحمن الخميس ) عبد المعاصرة، د.

(؛ المخـاطرة   المعـاملات الماليَّـة    52ـ   47انظر: حكم التَّسويق بعمولة هرميَّة، أحمـد قرنـي )   (32)
 (.437الخميس ) د. عبدالرحمن المعاصرة،

 (.15) محمَّد اليمني (؛ التَّسويق الشَّبكيّ والهرمي، د.3سامي السُّويلم )انظر: التَّسويق الشَّبكيّ، د.  (33)

 (.16انظر: التَّسويق الشَّبكيّ، بندر ال ِّيابي ) (34)

 (.15محمَّد اليمني ) الشَّبكيّ والهرمي، د.انظر: التَّسويق  (35)

 (.7انظر: التَّسويق الشَّبكيّ تح  المجهر، زاهر بلفقيه ) (36)

 (.4انظر: التَّسويق الشَّبكيّ، د. أسامة الأشقر ) (37)

 (.31ـ  30انظر: حكم التَّسويق بعمولة هرميَّة، أحمد قرني ) (38)

الماليَّة العالميَّة الأتيرة، حيث انكشف أكبر مخطَّـن   ونظام )بونزي( كان له أكبر الأثر   الأزمة 
هرمي   التَّاريخ والَّ ي كان يديره )بيرنارد مادوف( رئيس بورصـة ناسـداك، والَّـ ي تجـاوز     

http://www.alukah.net/library/0/76823/
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مليار دولار، وكان انهياره سببًا من أسباب نشوء ه ه الأزمة الماليَّة الَّـتي عصـف     60حيمه 
 باقتصاديَّات دول كثيرة.

 (.2) (؛ التَّسويق الشَّبكيّ، د. سامي السُّويلم91العالميَّة، د. علي القره داغي )الأزمة الماليَّة انظر:  

شويش  (؛ حكم التَّسويق الهرمي، د.32انظر: حكم التَّسويق بعمولة هرميَّة، أحمد قرني ) (39)
 (.6المحاميد، )

 : التَّكييف  هاانظر معلومات عنلم أجد له ه الشركة موقعا على الإنترن  ويظهر أنه أغلق،و (40)
      (؛ التَّسويق الشَّبكيّ، بندر ال ِّيابي1الفقهي لشركات التَّسويق الشَّبكيّ، إبراهيم الضّرير )

 (.502حسين الشَّهراني ) (؛ التَّسويق التِّياريّ، د.93)

 لم أجد للشَّركة موقعًا على الإنترن ، ويبدو أَنَّها أغلقته. (41)

(؛ التَّسويق التِّياريّ 89المعلومات عنها، انظر: التَّسويق الشَّبكيّ، بندر ال ِّيابي ) ولمزيد من 
 (.265(؛ التِّيارة الإلكترونيَّة، علي أبو العزّ )508حسين الشَّهراني ) وأحكامه، د.

 لم أجد للشَّركة موقعًا على الإنترن ، ويظهر أَنَّها أغلقته. (42)

(؛ التَّسويق التِّياريّ، 91انظر: التَّسويق الشَّبكيّ، بندر ال ِّيابي ) ولمزيد من المعلومات عنها، 
 (.36(؛ حكم التَّسويق بعمولة هرميَّة، أحمد قرني )512حسين الشَّهراني ) د.

 .www.myzadly.comانظر موقع ه ه الشَّركة على الإنترن   (43)

نب، إِلاَّ أَنَّها أصغر منه قليلًا، تنب    الأساي: فاكهة صغيرة الحيم، كرويَّة الشَّكل، تشبه الع (44)
البرازيل على ضفاف نهر الأمازون، ولها عدّة فوائد صحيّة لاحتوائهـا علـى مضـادّات عاليـة     
للأكسدة، وعلى فيتامينات ومكمّلات غ ائيَّة، ومن فوائدها: أَنَّها تسـاعد علـى تقويـة جهـاز     

 الهضم، وغير ذلك. انظر: الموسوعة ة الطَّاقة، وتحسينالمناعة، ومحاربة الخلايا السَّرطانيَّة، وزياد
 https://ar.wikipedia.orgالحرة )ويكبيديا(  

 /http://www.opes-store.com/en  انظر: موقع الشَّركة على الإنترن  (45)

 /http://shirktna-bola.blogspot.com انظر: موقع الشَّركة على الإنترن . (46)
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(؛ حكم التَّسويق بعمولة هرميَّة، أحمد 514حسين الشَّهراني ) لتِّياريّ، د.انظر: التَّسويق ا (47)
 (.424الرَّحمن الخميس ) (؛ المخاطرة   المعاملات الماليَّة المعاصرة، د. عبد47ـ  45قرني )

 (.15) محمَّد اليمني (؛ التَّسويق الشَّبكيّ والهرمي، د.4الشَّبكيّ، د. أسامة الأشقر )انظر: التَّسويق  (48)

 (.418انظر: الوساطة الماليَّة، د. محمَّد أمين بارودي ) (49)

 (.8انظر: التَّسويق الشَّبكيّ، د. أسامة الأشقر ) (50)

(، 22935انظر: فتوى اللينة الدائمة بهيئة كبار العلماء بالمملكة العربيَّة السّعوديَّة رقم ) (51)
 .216ـ  15/213مة هـ، انظر: فتاوى اللينة الدائ 14/3/1425وتاريخ 

 هـ. 17/4/1424(، وتاريخ 3/54انظر: فتوى مجمع الفقه الإسلامي بالسُّودان رقم ) (52)

 وهي منشورة   موقع المجمع على الإنترن          
 http://aoif.gov.sd/ao/uploads/ftawy/eco/1.pdf 

(، 140ـ   135ة )إصـدار مجموعـة البركـة المصـرفيَّ     (فتـاوى التَّسـويق(  ))ومنشورة   كتـاب   
تعريـف  ))الحميد   كتـاب   واعتنى بتحقيقها وشرحها والتَّعليق عليها الشَّيخ علي حسن عبد

 (.33ـ  11) (عقلاء النَّاس بحكم معاملة بزناس(

 انظر الفتوى مطولة   موقع دار الإفتاء المصرية (53)
 http://dar-alifta.org.eg/AR/ViewFatwa.aspx?ID=3861 

، وهي منشورة على 22/4/2010(، وتاريخ 644فتوى دار الإفتاء الأردنيَّة رقم )انظر:  (54)
 موقع دار الإفتاء على الإنترن .

http://www.aliftaa.jo/Question.aspx?QuestionId=644#.Vmcew3arRD8 
هـ، وهي منشورة على  30/8/1428انظر: فتوى دار الإفتاء والتَّدريس الدِّيني بحلب بتاريخ  (55)

 وقعهم على شبكة الإنترن .م
         http://www.eftaa-aleppo.com/index.jsp?inc=21&type=1&id=113 
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ولم أجده   موقعهم على  (.20نسب ذلك لهم زاهر بلفقيه  : التَّسويق الشَّبكيّ تح  المجهر ) (56)
 الشبكة العنكبوتية.

هـ(، وهي  26/8/1424تاريخ )( و66/ق/107انظر: فتوى مركز الإمام الألباني رقم ) (57)
 (.34مصوّرة ومنشورة   آتر كتاب: تعريف عقلاء النَّاس بحكم معاملة بزناس )

 (.269(؛ التِّيارة الإلكترونيَّة، علي أبو العزّ )12انظر: التَّسويق الشَّبكيّ، د. أسامة الأشقر ) (58)

 ممَّن قال ب لك من العلماء المعاصرين: (59)

وقـد  (؛ د. محمَّد سـعيد البـوطي )  140عدي   كتابه مسائل فقهيَّة معاصرة )د. عبد الملك السَّ 
( ولم أستطع الوصول إليهـا   موقعـه   418) نسبه له د. محمد أمين بارودي   الوساطة المالية

 انظـر شـبكة الفتـاوى الشـرعية بإشـرافه     (؛ د. أحمد الحيّي الكردي )على الإنترن  لإغلاقه

http://www.islamic-fatwa.com ( ؛ د. علي محيي الدِّين القره داغـي)    وقـد نسـبه لـه  
(، 269) (، وعلي أبو العز   التيـارة الألكترونيـة  12د. أسامة الأشقر   التسويق الشبكي)
 الله عبـد  (؛ د.(، ولم أجده   موقعه على الإنترن 65وأحمد قرني   التسويق بعمولة هرمية)

 ــ  ــى موقعـ ــه علـ ــوى لـ ــار )  فتـ ــيه الالطيَّـ ــلام   ر ـ ــار الإسـ -http://www.mمنـ

islam.com/news.php?action=show&id=2360.سعد الخثلان   كتابه فقـه   (؛ د
العزيز الجبرين   كتابـه شـرذ العمـدة     بن عبد الله عبد (؛ د.219المعاملات الماليَّة المعاصرة )

 (؛ د. علـــــــي السَّـــــــالوس )كمـــــــا   موقعـــــــه علـــــــى الإنترنـــــــ 2/833)
http://www.alisalous.com/fatwa/category/54.محمود عكَّـام مفـتي حلـب     (؛ د

محمد بـن  (؛ والشَّيخ /http://www.eftaa-aleppo.com)كما   موقع دار الإفتاء بحلب
ــواب    ــؤال وجـــ ــلام ســـ ــع الإســـ ــا   موقـــ ــد )كمـــ ــالح المنيّـــ ــرافه  صـــ  بإشـــ

http://islamqa.info/ar/179122.ــد    (؛ د ــع صــيد الفوائ ــهلي )كمــا   موق أحمــد السَّ
http://www.saaid.net/fatwa/f41.htmالحيّ يُوسف )كمـا   موقـع    (؛ والشَّيخ عبد

(؛ والشَّيخ حامد العلي)كمـا    http://www.saaid.net/fatwa/f41.htmصيد الفوائد 
-http://www.h-alali.net/f_open.php?id=fc3a6486موقعــه علــى الإنترنـــ    

http://www.eftaa-aleppo.com/
http://www.h-alali.net/f_open.php?id=fc3a6486-dc2d-1029-a62a-0010dc91cf69)؛
http://www.h-alali.net/f_open.php?id=fc3a6486-dc2d-1029-a62a-0010dc91cf69)؛
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dc2d-1029-a62a-0010dc91cf69انظــر:حكم التَّســويق  د.عــلاء الــدِّين زعــتري (؛(
 (66أحمد قرني بعمولة هرميَّة،

 وممَّن رجَّحه من الباحثين: 

سـامي   (؛ د.9ـ   8  التَّكييف الفقهـي لشـركات التَّسـويق الشَّـبكيّ )     الشَّيخ إبراهيم الضَّرير 
(؛ الشَّـيخ علـي حسـن    2السُّويلم   التَّسويق الشَّبكيّ   ضوء قواعـد المبـادلات الشَّـرعيَّة )   

(؛ والشَّيخ مرهف سـقتا   مزيـل   7الحميد   تعريف عقلاء النَّاس بحكم معاملة بزناس ) عبد
(؛ والشَّـيخ بنـدر الـ ِّيابي   التَّسـويق     68تَّعامـل مـع شـركة بزنـاس )    الإلتباس عن حكم ال

ــة )   ــه الفقهيَّ ــه وأحكام ــبكيّ تكييف ــاريّ   63الشَّ ــويق التِّي ــهراني   التَّس ــين الش       (؛ د. حس
ــرعية     (؛ 586) ــد الشـ ــزان القواعـ ــبكي   ميـ ــويق الشـ ــحاتة   التسـ ــين شـ  د. حسـ

http://fiqh.islammessage.com/NewsDetails.aspx?id=4855 ــويش  د.؛ شــ
(؛ د. أسامة الأشـقر   التَّسـويق الشَّـبكيّ مـن المنظـور      16المحاميد   حكم التَّسويق الهرمي )

الـرَّحمن الخمـيس    (؛ د. عبـد 36(؛ د. محمَّد اليمني   التَّسويق الشَّبكيّ والهرمي )19الفقهي )
محمــود إرشــيد   مخــاطر السَّمســرة  (؛ د.458  المخــاطرة   المعــاملات الماليَّــة المعاصــرة )

د. رياض عبدات  (؛66(؛ والباحث أحمد  ير قرني   حكم التَّسويق بعمولة هرميَّة )266)
(؛ د. وصفي أبو زيد   التسويق الشـبكي   ضـوء   249  التسويق الشبكي دراسة شرعية )

 وغيرهم. مقاصد البيوع)مقال منشور بميلة الوعي الأسلامي بالكوي (،

كما نسب ذلك له أحمد قرني   حكم التسويق بعمولة هرمية منهم: الدّكتور وهبة الزُّحيلي ) (60)
الكريم الكحلوت )مفتي غزَّة(    (؛ والشَّيخ عبد(، ولم أجد الفتوى   موقعه لإغلاقه57)

هـ، )وقد نسب ذلك له: د. ذيب موسى ناصيف   بحثه التِّيارة  23/3/1425فتواه بتاريخ 
(؛ د. وجيه الشيمي   بحثه التَّكييف الفقهي للتَّعامل مع الشَّركات العنقوديَّة 18ترونيَّة الإلك

2/572.) 

ممَّن ذهب إلى ذلك: لجنة الفتوى بالأزهر )بناء على فتوى تطيَّة منشورة بآتر كتاب: تعريـف   (61)
(؛ 2/973مسـرة ) الحمـادي   كتابـه نظريَّـة السَّ    الله (؛ والدّكتور عبـد 35عقلاء النَّاس ص 

 (.70، 63، 58والباحث زايد الدويري   كتابه بحوث فقهيَّة )

http://www.h-alali.net/f_open.php?id=fc3a6486-dc2d-1029-a62a-0010dc91cf69)؛
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نسب ذلك له: علي أبو العزّ   كتابه التِّيارة كما ممَّن ذهب إلى ذلك: الدّكتور سلمان العودة  (62)
ولم أجد ه ه الفتوى   موقـع )الإسـلام اليـوم(، وذلـك لإغـلاق قسـم       (.280الإلكترونيَّة )
 .الفتاوى فيه

كما نسب ذلك لـه د. عبـدالرحمن الخمـيس   كتابـه      ممَّن ذهب إلى ذلك الدّكتور من ر قحف (63)
 (. 457) المخاطرة   المعاملات المالية المعاصرة

على الم اهب الأربعة وتطبيقاتـه  ع وذهب إلى ذلك الشَّيخ محمَّد تقيّ العثماني   كتابه فقه البي (64)
 (2/813) المعاصرة

هب إلى ذلك: د. نايف جريدان   كتابـه مسـائل معاصـرة ممَّـا تعـمّ بـه البلـوى   فقـه         ممَّن ذ (65)
 (.444المعاملات )

 (؛57(؛ الأشباه والنظائر، ابن نجـيم ) 304الأشباه والنظائر، السيوطي )انظر ه ه القاعدة  : (66)
 (.55(؛ شرذ القواعد الفقهيّة، أحمد الزرقا )3مجلتة الأحكام العدليَّة، مادَّة )

(، 22935انظر: فتوى اللينة الدائمة بهيئة كبار العلمـاء بالمملكـة العربيَّـة السّـعوديَّة رقـم )      (67)
 هـ. 14/3/1425وتاريخ 

(؛ حكـم  441انظر: مسائل معاصرة ممَّا تعمّ به البلوى   فقه المعاملات، د. نـايف جريـدان )   (68)
 (.75التَّسويق بعمولة هرميَّة، أحمد قرني )

 .الباحث إبراهيم الكلثم( نقلًا عن 277ر: التِّيارة الإلكترونيَّة، علي أبو العزّ )انظ (69)

 (.45محمَّد اليمني ) انظر: التَّسويق الشَّبكيّ والهرمي، د. (70)

التسويق  ؛(8انظر: التَّسويق الشَّبكيّ   ضوء قواعد المبادلات الشَّرعيَّة، د. سامي السُّويلم ) (71)
 لقواعد الشرعية د. حسين شحاتة الشبكي   ميزان ا

http://fiqh.islammessage.com/NewsDetails.aspx?id=4855. 



 هـ1437جمادى الأولى ( 66مجلة جامعة أم القرى لعلوم الشريعة والدراسات الإسلامية، العدد )   148

(؛ 42(؛ مجلتة الأحكام العدليَّة، مادَّة )5/378انظر ه ه القاعدة  : زاد المعاد، ابن القيّم ) (72)
 (.6/382موسوعة القواعد الفقهية، د. محمَّد صدقي البورنو )

فيصل الوعلان  (؛ موسوعة الإجماع   الفقه الإسلامي، د.6/51ن قدامة )انظر: المغني، اب (73)
(4/21.) 

(، 22935انظر: فتوى اللينة الدائمة بهيئة كبار العلمـاء بالمملكـة العربيَّـة السّـعوديَّة رقـم )      (74)
( وتــاريخ 3/24هـــ، وفتــوى مجمــع الفقــه السُّــوداني رقــم )      14/3/1425وتــاريخ 

 هـ. 17/4/1424

(؛ مسائل 552: التَّكييف الفقهي للتَّعامل مع الشَّركات العنقوديَّة، د. وجيه الشيمي )انظر (75)
 (.442معاصرة ممَّا تعمّ به البلوى   فقه المعاملات، د. نايف جريدان )

 (.1581(؛ ومسلم رقم )2236أترجه البخاري رقم ) (76)

 (.91التَّحليل، ابن تَيْمِيَّة ) (، وانظر: بيان الدَّليل على بطلان5/129معالم السُّنن ) (77)

(، 9/106(. ومن طريقه ابن حزم   المحلتى )20409أترجه ابن أبي شيبة   مصنَّفه رقم ) (78)
 ه ا الأثر ثاب  عن ابن عبّاس رضي الله( أنَّ 5/101وذكر ابن القيِّم   ته يب السُّنن )

 عنهما.

 .(262دات )انظر: التسويق الشبكي دراسة شرعية، د.رياض عب (79)

  (.19/283مجموع الفتاوى ) (80)

هـ. ضمن كتاب:  17/4/1424(، وتاريخ 3/24انظر: فتوى مجمع الفقه السُّوداني رقم ) (81)
(؛ التَّسويق الشَّبكيّ، بندر ال ِّيابي 23ـ  19تعريف عقلاء النَّاس بحكم معاملة بزناس )

(74.) 

 (.79قرني )انظر: حكم التَّسويق بعمولة هرميَّة، أحمد  (82)

 (.558انظر: التَّكييف الفقهي للتَّعامل مع الشَّركات العنقوديَّة، د. وجيه الشيمي ) (83)
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 والتسويق الشبكي، للباحث حمزة البلوشي   DXNانظر: شرذ وافٍ عن شركة  (84)
 http://ahtiajy.blogspot.com/2011/11/dxn_27.html 

 (.10لمحاميد، )شويش ا انظر: حكم التَّسويق الهرمي، د. (85)

 (.8انظر: التَّسويق الشَّبكيّ   ضوء قواعد المبادلات الشَّرعيَّة، د. سامي السُّويلم ) (86)

 (.450الرَّحمن الخميس ) عبد انظر: المخاطرة   المعاملات الماليَّة المعاصرة، د. (87)

 (.41محمَّد اليمني ) انظر: التَّسويق الشَّبكيّ والهرمي، د. (88)

 (.114الرَّحمن الخميس ) عبد : المخاطرة   المعاملات الماليَّة المعاصرة، د.انظر (89)

 (.453انظر: القمار حقيقته وأحكامه، سليمان الملحم ) (90)

(؛ القواعد والأصول 3/15تقرير القواعد وتحرير الفوائد، المعروف بقواعد ابن رجب ) (91)
 (80الجامعة، السَّعدي)

 (.1513أترجه مسلم برقم ) (92)

 (.29/22(؛ مجموع الفتاوى، ابن تَيْمِيَّة )13/194انظر: المبسوط، السرتسي ) (93)

، (22935) انظر: فتوى اللينة الدائمة بهيئة كبار العلماء بالمملكة العربيَّة السّعوديَّة رقم (94)
 (.519حسين الشَّهراني ) هـ؛ التَّسويق التِّياريّ، د. 14/3/1425وتاريخ 

 (؛441معاصرة ممَّا تعمّ به البلوى   فقه المعاملات، د. نايف جريدان ) انظر: مسائل (95)
 .(549التَّكييف الفقهي للتَّعامل مع الشَّركات العنقوديَّة، د. وجيه الشيمي )

 (.10شويش المحاميد، ) انظر: حكم التَّسويق الهرمي، د. (96)

 (.46)محمَّد اليمني  انظر: التَّسويق الشَّبكيّ والهرمي، د. (97)

 (.11انظر: حكم التَّسويق بعمولة هرميَّة، أحمد قرني ) (98)

(؛ والبيهقي   السُّنن 2345(؛ والحاكم   مستدركه رقم )288قطني رقم ) أترجه الدَّار (99)
 (.6/114) الكبرى رقم
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و  الباب عـن ابـن عبّـاس وعبـادة بـن الصَّـام  وأبـي هريـرة وعائشـة وثعلبـة بـن مالـك              
 . وغيرهم

(؛ وحسّنه النَّووي   الأربعين، وك ا ابن 2/66لحديث صحّحه الحاكم ووافقه ال َّهَبّي )وا 
(؛ والألباني   إرواء الغليل 211ـ  2/207الصَّلاذ وابن رجب   جامع العلوم والحكم )

(3/408.) 

الماليَّـة،   (؛ الوسـاطة 14ـ   12انظر: التَّسويق الشَّبكيّ من المنظور الفقهي، د. أسامة الأشقر ) (100)
الرَّحمن  عبد (؛ المخاطرة   المعاملات الماليَّة المعاصرة، د.233ـ 232د. محمَّد أمين بارودي )

 (.452الخميس )

(؛ نظريَّة 573انظر: التَّكييف الفقهي للتَّعامل مع الشَّركات العنقوديَّة، د. وجيه الشيمي ) (101)
 (.2/973الله الحمادي ) عبد السَّمسرة، د.

 الطو (؛ شرذ مختصر الرَّوضة، 1/136نظر: قواعد الأحكام، العز بن عبدالسَّلام )ا (102)
(3/214.) 

 (.2/682شفاء العليل   مسائل القضاء والقدر والحكمة والتَّعليل ) (103)

(؛ 26(؛ مجلَّة الأحكام العدليَّة، مادَّة )96انظر ه ه القاعدة  : الأشباه والنظائر، ابن نجيم ) (104)
 (.197واعد الفقهية، أحمد الزرقا )شرذ الق

 (.4973(؛ وابن حبّان رقم )4646(؛ والنسائي رقم )1231أترجه الترم ي رقم ) (105)

؛ وصحّحه ابن حبّان، وابن حزم   المحلَّى (حديث حسن صحيح())وقال عنه الترم ي:  
السُّنَّة (؛ والبغوي   شرذ 676الحقّ الإشبيلي   الأحكام الصُّغرى ) عبد (؛ د.9/16)
(، و  الباب عن ابن عمر، 6943(؛ والألباني   صحيح الجامع الصَّغير )8/142)

 الله بن عمرو، وابن مسعود رضي الله عنهم أجمعين. وعبد

(؛ حكـم التَّسـويق   9انظر: التَّكييف الفقهي لشركات التَّسويق الشَّـبكيّ، إبـراهيم الضّـرير )    (106)
 (.93(؛ حكم التَّسويق بعمولة هرميَّة، أحمد قرني )30يمني )محمَّد ال الشَّبكيّ والهرمي، د.
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(؛ 5/106) ، ابـن القـيم  (؛ تهـ يب السـنن  29/432) ، ابـن تيميـة  انظر: مجمـوع الفتـاوى   (107)
ــة  ــة مــن المســائل الفقهيَّ ــارات الجليَّ ــع88) ، الســعديالمخت ــيمين(؛ الشــرذ الممت ــن عث  ، اب

(8/239.) 

 (.5/109ته يب السُّنن ) (108)

 .(114) ر: استحداث العقود، محمَّد حزوانيانظ (109)

 (.101أترجه مسلم برقم ) (110)

(، 22935انظر: فتوى اللينة الدائمة بهيئة كبار العلماء بالمملكـة العربيَّـة السّـعوديَّة رقـم )     (111)
 (.520حسين الشَّهراني ) هـ؛ التَّسويق التِّياريّ، د. 14/3/1425وتاريخ 

 (.10شويش المحاميد، ) رمي، د.انظر: حكم التَّسويق اله (112)

 (.18انظر: تعريف عقلاء النَّاس بحكم معاملة بزناس ) (113)

 (.44انظر: حكم التَّسويق بعمولة هرميَّة، أحمد قرني ) (114)

(؛ حكم التَّسويق بعمولة هرميَّة، أحمد  ير 225انظر: مخاطر السَّمسرة، د. محمود إرشيد ) (115)
 (.453الرَّحمن الخميس ) عبد ملات الماليَّة المعاصرة، د.(؛ المخاطرة   المعا68قرني )

 (.79انظر: حكم التَّسويق بعمولة هرميَّة، أحمد  ير قرني ) (116)

(؛ 1/344)إعلام الموقتعين ؛(466، 146، 29/32: مجموع الفتاوى )ه ه القاعدة   انظر (117)
 (.207ابن نجيم )(؛ الأشباه والنظائر، 1/253الأشباه والنظائر، ابن السّبكيّ )

(؛ التِّيارة 560انظر: التَّكييف الفقهي للتَّعامل مع الشَّركات العنقوديَّة، د. وجيه الشيمي ) (118)
 (.58الإلكترونيَّة، زايد دويري، ضمن كتابه بحوث فقهيَّة )

لماليَّـة  (؛ المخاطرة   المعـاملات ا 43، 42محمَّد اليمني ) انظر: التَّسويق الشَّبكيّ والهرمي، د. (119)
 (.456الرَّحمن الخميس ) عبد المعاصرة، د.

 .(15/115المبسوط، السرتسي ) (120)



 هـ1437جمادى الأولى ( 66مجلة جامعة أم القرى لعلوم الشريعة والدراسات الإسلامية، العدد )   152

وانظر إلى تعريفات أتـرى للسمسـار  : الوسـاطة التِّياريَّـة   المعـاملات الماليَّـة، شـيخنا         
 (.47ـ  45الرَّحمن الأطرم ) عبد د.

(؛ التِّيارة الإلكترونيَّة، زايد دويـري،  2/976الحمادي ) الله عبد انظر: نظريَّة السَّمسرة، د. (121)
 (.58ضمن كتابه بحوث فقهيَّة )

 انظر ه ه الفروق  : (122)

(، وتـاريخ  22935فتوى اللينة الدائمة بهيئة كبار العلماء بالمملكة العربيَّة السّعوديَّة رقـم )  
. هـ 17/4/1424(، وتاريخ 3/24هـ، فتوى مجمع الفقه السُّوداني رقم ) 14/3/1425

(؛ التَّسـويق الشَّـبكيّ، بنـدر    26ضمن كتاب: تعريف عقلاء النَّاس بحكـم معاملـة بزنـاس )   
(؛ المخـاطرة    527ـ   523) حسـين الشَّـهراني   (؛ التَّسويق التِّياريّ، د.35ـ   34ال ِّيابي )

 (.442ـ  439الرَّحمن الخميس ) عبد المعاملات الماليَّة المعاصرة، د.

 (.2/429ج، الشربيني )انظر: مغني المحتا (123)

(؛ حكم 571انظر: التَّكييف الفقهي للتَّعامل مع الشَّركات العنقوديَّة، د. وجيه الشيمي ) (124)
 (.57التَّسويق بعمولة هرميَّة، أحمد  ير قرني )

(؛ الوسـاطة الماليَّـة، د. محمَّـد أمـين بـارودي      41انظـر: التَّسـويق الشَّـبكيّ، بنـدر الـ ِّيابي )      (125)
 (.444ـ  443الرَّحمن الخميس ) عبد المخاطرة   المعاملات الماليَّة المعاصرة، د. (؛417)

وهو م هب الشَّافعيّة والحنابلة، أمَّا المالكيَّة فالجعالة عندهم عقد جائز قبل شروع العامل،  (126)
 أمَّا بعد الشّروع فهو لازم   حقّ الجاعل دون العامل.

الجعالة عقد مستقلّ أصلًا، وإنَّما أجيز استحسانًا على غير القياس  وأمَّا الحنفيَّة فلا يرون أنَّ 
(؛ 6/17(؛ ال تيرة، القرا  )6/203  صور معيَّنة. انظر: بدائع الصنائع، الكاساني )

 (.4/206(؛ كشَّاف القناع، البهوتي )5/476نهاية المحتاج، الرملي )

(؛ كشَّـاف القنـاع   2/429مغـني المحتـاج )   (؛3/5انظر: عقد الجواهر الثَّمينة، ابـن شـاس )   (127)
(4/202.) 
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 (.4/203(؛ كشَّاف القناع )4/349(؛ نهاية المحتاج )7/73انظر: شرذ الخرشي ) (128)

 (.4/203(؛ كشَّاف القناع )2/429(؛ مغني المحتاج )3/7انظر: عقد الجواهر الثَّمينة ) (129)

 (.4/530عابدين ) (؛ حاشية ابن7/309انظر: البحر الرائق، ابن نجيم ) (130)

 (.2/977الحمادي ) الله عبد انظر: نظريَّة السَّمسرة، د. (131)

 (.531حسين الشَّهراني ) انظر: التَّسويق التِّياريّ، د. (132)

 (.445الرَّحمن الخميس ) عبد انظر: المخاطرة   المعاملات الماليَّة المعاصرة، د. (133)

 (.5/261(؛ فتح الباري، ابن حير )29/335انظر: مجموع فتاوى ابن تَيْمِيَّة ) (134)

(؛ 22935انظر: فتوى اللينة الدائمة بهيئة كبار العلماء بالمملكة العربيَّة السّعوديَّة رقم ) (135)
 (.532حسين الشَّهراني ) التَّسويق التِّياريّ، د.

 (.5/318(؛ الإنصاف، المرداوي )6/33انظر: بدائع الصنائع، الكاساني ) (136)

 (.56) (؛ حكم التَّسويق بعمولة هرميَّة، أحمد  ير قرني49ال ِّيابي ) لتَّسويق الشَّبكيّ، بندرانظر: ا (137)

 (.50انظر: التَّسويق الشَّبكيّ، بندر ال ِّيابي ) (138)

 (.5/23(؛ نهاية المحتاج، الرملي )7/205انظر: المغني، ابن قدامة ) (139)

 (.50) انظر: التَّسويق الشَّبكيّ، بندر ال ِّيابي (140)

 (.2/973الحمادي )الله  عبد انظر: نظريَّة السَّمسرة، د. (141)

 (.43محمَّد اليمني ) انظر: التَّسويق الشَّبكيّ والهرمي، د. (142)

(؛ نظريَّة 573انظر: التَّكييف الفقهي للتَّعامل مع الشَّركات العنقوديَّة، د. وجيه الشيمي ) (143)
 (.2/973الله الحمادي ) عبد السَّمسرة، د.

(؛ التسـويق  460المخـاطرة   المعـاملات الماليـة المعاصـرة، د. عبـدالرحمن الخمـيس )      انظر:  (144)
  الشبكي   ميزان القواعد الشرعية، د. حسين شحاتة.
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http://fiqh.islammessage.com/NewsDetails.aspx?id=4855 
    الشبكي دراسة شرعية،  ؛ التسويق(307انظر: فقه المعاملات الماليَّة، د. رفيق المصري ) (145)

 (.267د. رياض عبدات )
جزء من فتوى دار الإفتاء والتَّدريس الدِّيني بحلب، ملحق بكتاب: حكم التَّسويق بعمولة  (146)

 (.121هرميَّة، أحمد قرني )
ــبكيّ   (147) ــبهات حــول التَّســويق الشَّ ــاملات الإســلامية:   ش ــه المع ــز أبحــاث فق ــع مرك   موق

http://www.kantakji.com/. 
 (.263وانظر: التسويق الشبكي دراسة شرعية، د. رياض عبدات )    
 (.101حكم التَّسويق بعمولة هرميَّة، أحمد قرني ) (148)
 http://www.secp.gov.pk/otherlinks/Biznas/Biznas.com.htmانظر:  (149)
 http://www.rcmp-grc.gc.ca/scams/pyramid.htmانظر:  (150)
 (.100) حكم التسويق بعمولة هرميةانظر:  (151)
 موقع وزارة التيارة والصناعة بالمملكة العربية السعودية انظر:  (152)

https://mci.gov.sa/MediaCenter/News/Pages/n01Sep.aspx?AspxAutoDet

ectCookieSupport=1 
 كة البحرينموقع وزارة الصناعة والتيارة بمملانظر:  (153)

http://www.moic.gov.bh/Ar/Main/News/Pages     
(؛ حكـم التَّسـويق   531ـ   517ـ   516حسـين الشَّـهراني )   انظـر: التَّسـويق التِّيـاريّ، د.    (154)

(؛ المخـــاطرة   المعـــاملات الماليَّـــة المعاصـــرة، 56، 33بعمولـــة هرميَّـــة، أحمـــد قرنـــي )
زيـل الالتبـاس عـن حكـم التعامـل مـع شـركة        م (،459ـ   458الرَّحمن الخمـيس )  عبد د.

 بزناس، مرهف سقا  
http://www.kantakji.com/media/174901/biznas.pdf 

 (.148ـ  2/147(؛ وانظر: إعلام الموقتعين )2/69إغاثة اللتهفان ) (155)

http://www.kantakji.com/
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شـعيب   هــ(، تحقيـق:  739الإحسان   تقريب صحيح ابن حبّان، علـي بـن بلبـان الفارسـي )     .1
 هـ.1414الأرنؤوط، الطبعة الثانية، بيروت: مؤسسة الرسالة، عام 

(، تحقيـق: أم محمـد الهلـيس، الطبعـة     581) الحـقّ الإشـبيلي   الصُّـغرى، عبـد  الشرعية الأحكام  .2
 .هـ1431الأولى، القاهرة: مكتبة ابن تيمية، عام 

هــ(، الطبعـة   1420بـاني ) إرواء الغليل   تخريج أحاديث منار السبيل، محمد ناصر الـدين الأل  .3
 هـ.1399الأولى، بيروت: المكتب الإسلامي، عام 

الطبعـة الأولى، بـيروت: دار البشـائر    القـره داغـي،   محـي الـدين   الأزمة الماليَّة العالميَّة، د. علـي   .4
 هـ. 1430الإسلامية، عام 

 هـ.1427استحداث العقود، محمد حزواني، الطبعة الأولى، دمشق: دار النهضة، عام  .5

تحقيق: محمد مطيـع الحـافظ، الطبعـة    ، (970زين الدين بن إبراهيم ابن نجيم )الأشباه والنظائر،  .6
 هـ.1403الأولى، دمشق: دار الفكر، عام 

(، تحقيـق: محمـد المنتصـر بـالله     911الأشباه والنظائر، عبـد الـرحمن بـن أبـي بكـر السـيوطي )       .7
 هـ.1407عام البغدادي، الطبعة الأولى، بيروت: دار الكتاب العربي، 

تحقيـق: عـادل عبـد    ، (771عبد الوهاب بن علي بن عبـد الكـا  السـبكي )   الأشباه والنظائر،  .8
 هـ.1411الموجود، وعلي معوض، الطبعة الأولى، بيروت: دار الكتب العلمية، عام 

من مصايد الشيطان، محمد بـن أبـي بكـر الزرعـي، المعـروف بـابن قـيم الجوزيـة          إغاثة اللتهفان .9
 تحقيق: محمد حامد الفقي، بيروت: دار الفكر.هـ(، 751)
تحقيـق: محمـد    هــ(، 885) المرداويعلي بن سليمان ،   معرفة الراجح من الخلاف الإنصاف .10

 حامد الفقي، الطبعة الثانية، بيروت: دار إحياء التراث العربي، مؤسسة التاريخ العربي.
هــ(، الطبعـة الثالثـة،    970) ن نجـيم اب ـزين الدين بن إبراهيم ، شرذ كنز الدقائق البحر الرائق .11

 هـ.1431بيروت: دار المعرفة، عام 

 م. 2007الطبعة الأولى،عمّان: دار يافا، الدويري،  نواف بحوث فقهيَّة، زايد .12
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الطبعـة الثانيـة،    هــ(، 587) الكاسـاني أبو بكر بـن مسـعود      ترتيب الشرائع، بدائع الصنائع .13
 هـ.1406بيروت: دار الكتب العلمية، عام 

تحقيـق: فيحـان   ، هــ( 728) ابـن تَيْمِيَّـة  أحمد بن عبد الحلـيم  بيان الدَّليل على بطلان التَّحليل،  .14
 هـ.1416المطيري، الطبعة الثانية، مصر: مكتبة لينة، عام 

الطبعة الأولى، عمّـان:  أبو العزّ، محمد علي  وأحكامها   الفقه الإسلامي، التِّيارة الإلكترونيَّة .15
 هـ.1428 دار النفائس، عام

ترجمــة: ورديــة راشــد، الطبعــة الأولى، بــيروت: المؤسســة الجامعيــة  التَّســويق، كــاترين فيــو،  .16
 هـ.1428للدراسات والنشر، عام 

الطبعـة  الشَّـهراني،   بـن معلـوي   حسـين  ، د.  الفقـه الإسـلامي   التَّسويق التِّياريّ وأحكامـه  .17
 هـ.1431الأولى، الرياض: دار التدمرية، عام 

ــد     التَّســويق  .18 ــع صــيد الفوائ ــه، بحــث منشــور بموق ــر، زاهــر ســالم بلفقي ــبكيّ تحــ  المجه الشَّ
saaid.net/book/12/4677.pdf 

بحـث تكميلـي مقـدم لنيـل     الـ ِّيابي،  بن صقر ، بندر تكييفه وأحكامه الفقهية التَّسويق الشَّبكيّ .19
بالرياض، عـام   درجة الماجستير بالمعهد العالي للقضاء بجامعة الإمام محمد بن سعود الإسلامية

 هـ. )غير مطبوع(.1425

التَّسويق الشَّبكيّ دراسة شرعيّة، د.رياض فرج عبدات، بحث منشـور بميلـة جامعـة الناصـر،      .20
 م.2014العدد الثاني، يناير 

التَّسويق الشَّبكيّ   ضوء قواعد المبادلات الشرعية، د. سامي بن إبراهيم السُّويلم، بحث مقدم  .21
 هـ. )غير مطبوع(.1433حثي   فقه القضايا المعاصرة، عام لندوة مركز التميز الب

التسويق الشبكي   ضوء مقاصد البيوع، د. وصـفي عاشـور أبـو زيـد. مقـال بميلـة الـوعي         .22
 م.2011( أغسطس 553الإسلامي بالكوي ، العدد )

الملتقــى بحــث منشــور   موقــع حســين شــحاته،  التَّســويق الشَّــبكيّ   ميــزان القواعــد الشَّــرعيَّة، د. .23
 fiqh.islammessage.com/NewsDetails.aspx?id=4855//الفقهي.:
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بحـث منشـور   مجلـة الزرقـاء     الأشـقر،  عمـر  د. أسامة  من المنظور الفقهي، التَّسويق الشَّبكيّ .24
 هـ.1427للبحوث والدراسات، المجلد الثامن، العدد الأول، عام 

، بحـث منشـور بموقـع    لد محمود الجهـني التسويق الشبكي )الهرمي( من وجهة نظر إسلامية، تا .25
 /http://www.alukah.net/library/0/76823الألوكة 

،الطبعـة  اليمنيبن عبد العزيز محمَّد  التَّسويق الشَّبكيّ والهرمي وأحكامه   الفقه الإسلامي، د. .26
 هـ.1434الأولى، الرياض: دار كنوز إشبيليا، عام 

عمّـان: دار  حـدَّاد،  إبـراهيم   سـويدان، د. شـفيق    موسـى التَّسويق مفاهيم معاصرة، د. نظـام   .27
 م.2006الحامد، عام 

، علـي حسـن   ومـا شـابهها   الفـرع والأسـاس     تعريف عقلاء النَّاس بحكـم معاملـة بزنـاس    .28
 م. 2004الأردن: الدار الأثرية، دار الجنان، الحميد،  عبد

(، تحقيق: مشهور حسـن  هـ795عبد الرحمن بن رجب الحنبلي )تقرير القواعد وتحرير الفوائد،  .29
 هـ. 1419سلمان، الطبعة الأولى، الخبر: دار ابن عفان، عام 

بحث منشور   شبكة المشكاة التَّكييف الفقهي لشركات التَّسويق الشَّبكيّ، إبراهيم الضّرير، 
 http://ftp.meshkat.net/node/23060 الإسلامية.

بحـث منشـور   الشـيمي،  عبد القادر يَّة، د. وجيه التَّكييف الفقهي للتَّعامل مع الشَّركات العنقود .30
 هـ.1428بحولية مركز البحوث والدراسات الإسلامية، السنة الثانية، العدد الثاني، عام 

هـ(، مطبوع بهامش المستدرك للحاكم، تحقيق: 748تلخيص المستدرك، محمد بن أحمد ال هبي ) .31
 هـ.1411تب العلمية، عام مصطفى عبد القادر عطا، الطبعة الأولى، بيروت: دار الك

هـ(، تحقيـق: محمـد   751محمد بن أبي بكر الزرعي المعروف بابن قيم الجوزية )ته يب السُّنن،  .32
 هـ.1368حامد الفقي، وأحمد شاكر، القاهرة: مكتبة السنة المحمدية، عام 

هـ(، تحقيـق: شـعيب الأرنـؤوط،    795الحنبلي ) ابن رجبعبد الرحمن جامع العلوم والحكم،  .33
 هـ.1415راهيم باجس، الطبعة السادسة، بيروت: مؤسسة الرسالة، عام وإب
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مقـال منشـور بموقـع طريـق الإسـلام      فـوز كـردي،    حقائق حول التَّسويق الهرمي وحكمه، د. .34
http://ar.islamway.net 

بحث منشـور بميلـة مؤتـة    لمحاميد، هزاع ا، د. شويش   الفقه الإسلامي حكم التَّسويق الهرمي .35
 م. 2012البحوث، العدد الرابع، عام للدراسات و

الطبعـة الأولى، عمّـان: دار النفـائس، عـام     حكم التَّسويق بعمولة هرميَّة، أحمـد  ـير قرنـي،     .36
 هـ.1433

تحقيق: د. محمد حيـي وآتـرين، الطبعـة الأولى،    ، هـ(684) القرا أحمد بن إدريس ال تيرة،  .37
 م.1994بيروت: دار الغرب الإسلامي، عام 

هــ(، الطبعـة الثانيـة، بـيروت: دار     1252ر على الدر المختار، محمد أمين ابن عابدين )رد المحتا .38
 هـ.1399الفكر، عام 

 هـ(،751الجوزية ) ابن قيّممحمد بن أبي بكر الزرعي المعروف ب،   هدي تير العباد زاد المعاد .39
الرسالة، عام  تحقيق: شعيب الأرنؤوط، وعبدالقادر الأرنؤوط، الطبعة الثالثة، بيروت: مؤسسة

 هـ.1432

هـ(، تحقيـق: عـزت الـدعاس،  تركيـا: المكتبـة      279سنن الترم ي، محمد بن عيسى الترم ي ) .40
 الإسلامية.

هـ(، تحقيق: عبد الله هاشـم يمـاني، القـاهرة:    385علي بن عمر الدار قطني )قطني،  سنن الدَّار .41
 هـ.1386دار المحاسن للطباعة، عام 

هــ(، تحقيـق: عبـد الفتـاذ أبـو غـدة، الطبعـة        303النسائي ) السنن الصغرى، أحمد بن شعيب .42
 هـ.1409الثانية، بيروت: دار البشائر الإسلامية، عام 

تحقيـق: محمـد عبـد القـادر عطـا، الطبعـة        ،هـ(458) البيهقيأحمد بن الحسين السُّنن الكبرى،  .43
  هـ.1414الأولى، بيروت: دار الكتب العلمية، عام 

د. حسـين شـحاتة، مقـال منشـور بموقـع مركـز أبحـاث فقـه          بكيّ،شبهات حول التَّسويق الشَّ .44
 http://www.kantakji.com/fatawaالمعاملات الإسلامية. 
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هـ(، القاهرة: دار الكتاب 1101محمد بن عبد الله الخرشي ) على مختصر تليل، شرذ الخرشي .45
 الإسلامي.

الأرنؤوط، الطبعـة الثانيـة،    تحقيق: شعيب، هـ(516) البغويالحسين بن مسعود شرذ السُّنَّة،  .46
 هـ.1403بيروت: المكتب الإسلامي، عام 

الطبعة الثانية، الرياض: مكتبـة الرشـد،   العزيز الجبرين،  بن عبد الله عبد ، د.عمدة الفقهشرذ  .47
 هـ.1429عام 

الطبعة الثانية، دمشق: دار القلم، عام  هـ(،1357) الزرقابن محمد شرذ القواعد الفقهية، أحمد  .48
 ـ.ه1409

هـ(، تحقيـق: د. عبـد الله التركـي،    716شرذ مختصر الرَّوضة، سليمان بن عبد القوي الطو  ) .49
 هـ.1410الطبعة الأولى، بيروت: مؤسسة الرسالة، عام 

الطبعـة الأولى،   هــ(، 1421) بن صالح العثيمين ، الشَّيخ محمَّدعلى زاد المستقنع الشرذ الممتع .50
 ـ.ه1422الدمام: دار ابن الجوزي، عام 

 والتسويق الشبكي، حمزة البلوشي   DXNشرذ وافٍ عن شركة  .51

http://ahtiajy.blogspot.com/2011/11/dxn_27.html 
محمد بن أبي بكر الزرعـي المعـروف   شفاء العليل   مسائل القضاء والقدر والحكمة والتَّعليل،  .52
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هــ(، تحقيـق: تليـل شـيحا، الطبعـة الرابعـة،       393إ اعيل بـن حمـاد الجـوهري )   الصِّحاذ،  .53
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هــ(، تـرقيم: محمـد فـؤاد عبـد البـاقي،       256محمد بن إ اعيل البخـاري ) صحيح البخاري،  .54
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هـ(، ترقيم: محمد فؤاد عبد الباقي، القـاهرة:  216مسلم بن الحياج القشيري )صحيح مسلم،  .56
 دار إحياء الكتب العربية.

تحقيـق:       هــ(، 616) ابـن شـاس  عبد الله بـن نجـم   ، المدينة   م هب عالم عقد الجواهر الثَّمينة .57
د. محمد أبو الأجفان، وعبدالحفيظ منصور، الطبعة الأولى، بيروت: دار الغرب الإسلامي، عام 
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 هـ.1408محب الدين الخطيب، الطبعة الرابعة، القاهرة: المكتبة السلفية، عام 

 محمَّد تقـيّ  اهب الأربعة مع تطبيقاته المعاصـرة مقارنـا بـالقوانين الوضـعية،    على الم عوفقه البي .61
 هـ.1436العثماني، الطبعة الأولى، كراتشي: مكتبة معارف القرآن، عام 

الطبعــة الأولى، دمشــق: دار القلــم، عــام المصــري،  يــونس فقــه المعــاملات الماليَّــة، د. رفيــق .62
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الطبعـة الثانيـة، الريـاض: دار    الخـثلان،   بـن تركـي   سـعد  صـرة، د. فقه المعاملات الماليَّـة المعا  .63
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هـ(، الطبعة الثانيـة، بـيروت: مؤسسـة    817محمد بن يعقوب الفيروز آبادي )القاموس المحين،  .64
 هـ.1407الرسالة، عام 

وز إشـبيليا،  الطبعة الأولى، الرياض: دار كن ـالملحم،  بن احمد القمار حقيقته وأحكامه، سليمان .65
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هــ(، تحقيـق: د.   660عبد العزيز بن عبد السلام السـلمي )    مصالح الأنام، قواعد الأحكام .66
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جمع وترتيب: عبد الرحمن بـن محمـد بـن قاسـم، وابنـه      ابن تَيْمِيَّة، شيخ الإسلام مجموع فتاوى  .74
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 عبدالرحمن حسن محمود، الرياض: المؤسسة السعيدية.
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الطبعـة الأولى،  جريـدان،  جمعـان  به البلوى   فقه المعاملات، د. نايف  مسائل معاصرة ممَّا تعمّ .81
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الطبعـة الأولى،  ، هــ( 235) ابـن أبـي شـيبة     الأحاديث والآثار، عبد الله بـن محمـد   صنَّف الم .84
 هـ.1416بيروت: دار الكتب العلمية، عام 

هـ(، تحقيق: محمد حامد الفقي، وأحمد شاكر، 388حْمد بن محمد البستي الخطابي )معالم السُّنن،  .85
 القاهرة: مكتبة السنة المحمدية.

هــ(، تحقيـق: د. عبـد الله التركـي، د. عبـد      620المقدسي ) ابن قدامةعبد الله بن أحمد المغني،  .86
  هـ.1406الفتاذ الحلو، الطبعة الأولى، القاهرة: هير للطباعة والنشر، عام 
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الطبعـة  الـوعلان،  بـن محمـد   فيصـل   ، د.والتوثيقات والإطلاقات والتقييـدات والمشـاركات(  
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